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Prefacio 
Esta guía nació de una experiencia extraordinaria que tuvimos durante los WIX Studio 

Onboarding Days en la Ciudad de México y Dallas en la primavera y el verano de 2024. Ambos 

eventos estuvieron llenos de una energía y un entusiasmo increíbles que no olvidaremos 

pronto. La cálida acogida que recibimos en ambas ciudades fue realmente conmovedora, y 

quedó claro desde el principio que estábamos entre una comunidad con ganas de aprender y 

crecer. 

Si bien muchos de los asistentes ya eran profesionales experimentados con prósperos 

negocios basados en WIX, también notamos un número significativo de personas que estaban 

ansiosas por dar sus primeros pasos en el mundo de los negocios digitales utilizando la 

plataforma WIX. Sus preguntas y curiosidad se destacaron, revelando un fuerte deseo de 

aprender a aprovechar WIX para lanzar nuevas empresas. Estaba claro que esta hambre de 

orientación, aunque no universal, era lo suficientemente prevalente como para inspirarnos a 

actuar. 

Fue este interés el que nos inspiró a crear esta guía. Queríamos proporcionar un recurso 

sencillo y práctico que ayudara tanto a los aspirantes a emprendedores como a los 

profesionales establecidos a navegar el proceso de construcción de un negocio digital 

exitoso con WIX. Nuestro objetivo es brindarle el conocimiento y las herramientas que 

necesita para convertir sus ideas en realidad, ya sea que esté comenzando o esté buscando 

mejorar su negocio actual. 

Esperamos que esta guía le sirva de compañero en su viaje, y esperamos ver los increíbles 

negocios que creará. 
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Capítulo 1: Entendiendo los Negocios Digitales 
¿Qué es un negocio digital? 

 
Un negocio digital es una empresa que aprovecha las tecnologías digitales para crear, 

entregar y mantener valor. A diferencia de las empresas tradicionales que dependen en 

gran medida de los activos físicos, las empresas digitales operan principalmente en el 

espacio en línea, utilizando sitios web, aplicaciones y plataformas digitales para llegar a los 

clientes e interactuar con ellos. Este cambio hacia lo digital ha abierto oportunidades para 

que los emprendedores y las empresas amplíen sus operaciones a nivel mundial, a menudo 

con menos recursos de los que requieren los modelos de negocio tradicionales. 

Las empresas digitales se presentan de muchas formas, como tiendas de comercio 

electrónico, proveedores de servicios en línea, creadores de contenido, etc. El denominador 

común es el uso de herramientas y plataformas digitales para impulsar las operaciones, el 

marketing, las ventas y el servicio al cliente. Esta dependencia de la tecnología permite a las 

empresas digitales ser más ágiles, receptivas y centradas en el cliente, ofreciendo 

experiencias personalizadas que son difíciles de lograr a través de los medios tradicionales. 

Beneficios de iniciar un negocio digital 

Iniciar un negocio digital ofrece varias ventajas clave: 

 
1. Bajos costos de inicio: Los negocios digitales a menudo requieren menos capital 

para comenzar en comparación con los negocios tradicionales de ladrillo y mortero. 

Con plataformas como WIX, puedes crear un sitio web profesional sin necesidad de 

contratar a un desarrollador o diseñador web. 

 
2. Alcance global: Internet elimina las barreras geográficas, lo que le permite llegar a una 

audiencia global. Ya sea que vendas productos, ofrezcas servicios o compartas contenido, 

tu mercado potencial es enorme. 

 
3. Flexibilidad: Las empresas digitales pueden operar las 24 horas del día, los 7 días de la 

semana, lo que le brinda la flexibilidad para administrar su negocio desde cualquier parte 

del mundo. Esto es particularmente atractivo para autónomos, diseñadores web y 

empresarios que valoran el equilibrio entre el trabajo y la vida personal. 

 
4. Escalabilidad: Las empresas digitales pueden escalar rápidamente sin necesidad de una 

infraestructura física significativa. Por ejemplo, una tienda de comercio electrónico puede 

ampliar rápidamente su gama de productos y su base de clientes aprovechando el 

marketing digital y los canales de distribución. 

 
5. Toma de decisiones basada en datos: Las empresas digitales tienen acceso a una gran 

cantidad de datos, desde 
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comportamiento del cliente a las tendencias de ventas. Estos datos se pueden utilizar para 

tomar decisiones informadas, optimizar las operaciones y mejorar la experiencia del 

cliente. 

Tendencias en los negocios digitales 

El panorama de los negocios digitales está en constante evolución, impulsado por los 

avances tecnológicos y los comportamientos cambiantes de los consumidores. Estas son 

algunas de las tendencias clave que dan forma al futuro de los negocios digitales: 

 
1. Crecimiento del comercio electrónico: Las compras en línea continúan creciendo 

rápidamente, con más consumidores que prefieren la comodidad de comprar bienes y 

servicios en línea. Esta tendencia es especialmente frecuente en industrias como la moda, la 

electrónica y los comestibles. 

 
2. Personalización: Los consumidores esperan experiencias personalizadas al 

interactuar con empresas digitales. Esta tendencia está impulsando la adopción de 

tecnologías de IA y aprendizaje automático que pueden adaptar el contenido, las 

recomendaciones y las ofertas a los usuarios individuales. 

 
3. Enfoque mobile-first: Dado que la mayor parte del tráfico de Internet proviene de 

dispositivos móviles, las empresas están dando prioridad a los sitios web y aplicaciones 

optimizados para dispositivos móviles. Un enfoque mobile-first garantiza que la 

experiencia del usuario sea perfecta, independientemente del dispositivo que se utilice. 

 
4. Modelos basados en suscripciones: Muchas empresas digitales se están moviendo hacia 

modelos de ingresos basados en suscripciones, que ofrecen un flujo constante de ingresos y 

construyen relaciones a largo plazo con los clientes. Algunos ejemplos son los servicios de 

streaming, el software como servicio (SaaS) y las cajas de suscripción. 

 
5. Sostenibilidad y prácticas éticas: Los consumidores son cada vez más conscientes del 

impacto ético y medioambiental de sus compras. Las empresas digitales que priorizan la 

sostenibilidad y la transparencia están ganando el favor de los consumidores con 

conciencia social. 

 
6. Trabajo remoto y nomadismo digital: El auge del trabajo remoto ha abierto nuevas 

oportunidades para emprendedores digitales y autónomos. Con la capacidad de trabajar 

desde cualquier lugar, las personas están creando negocios digitales que les permiten 

vivir y trabajar en sus propios términos. 

Por qué ahora es el momento perfecto para iniciar un negocio digital 

Nunca ha habido un mejor momento para iniciar un negocio digital. Las herramientas y 

plataformas disponibles hoy en día hacen que sea más fácil que nunca lanzar y hacer crecer 

un negocio en línea. WIX, por ejemplo, ofrece un creador de sitios web intuitivo, plantillas 

personalizables y una variedad de aplicaciones que le permiten crear una presencia en 
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línea profesional con habilidades técnicas mínimas. 

 
Además, la transformación digital en curso en todas las industrias significa que los 

consumidores se sienten más cómodos que nunca con las soluciones digitales y dependen 

de ellas. La pandemia de COVID-19 ha acelerado este cambio, ya que muchas empresas han 

trasladado sus operaciones a Internet y los consumidores han adoptado comportamientos 

digitales por necesidad. 

 

Por último, la flexibilidad y escalabilidad de los negocios digitales los convierten en una 

opción atractiva para los emprendedores que buscan crear un emprendimiento sostenible y 

rentable. Ya sea que estés comenzando un trabajo secundario o construyendo un negocio a 

tiempo completo, el espacio digital ofrece infinitas oportunidades para innovar, conectarte 

con los clientes y hacer crecer tu marca. 

Referencias 

McKinsey & Company. El estado de los negocios digitales. 

HubSpot. . Tendencias de marketing digital que no puedes 

ignorar. Statista. . Crecimiento global del comercio 

electrónico. 

Google. . Mejores prácticas de indexación para dispositivos móviles. 

Forbes. . Por qué ahora es el mejor momento para iniciar un negocio digital. 

https://www.mckinsey.com/business-functions/mckinsey-digital/our-insights/the-state-of-digital-business
https://blog.hubspot.com/marketing/digital-marketing-trends
https://blog.hubspot.com/marketing/digital-marketing-trends
https://www.statista.com/statistics/379046/worldwide-retail-e-commerce-sales/
https://www.statista.com/statistics/379046/worldwide-retail-e-commerce-sales/
https://developers.google.com/search/mobile-sites/mobile-first-indexing
https://www.forbes.com/sites/forbestechcouncil/2021/04/14/why-now-is-the-best-time-to-start-a-digital-business/?sh=5197d45317e8


P á g i n a  | 10 

 

 

From Idea to Launch: Building a Successful Digital Business with WIX  

Capítulo 2: ¿Por qué usar WIX para tu negocio digital? 

Descripción general de la plataforma WIX 

WIX es una plataforma de desarrollo de sitios web basada en la nube que permite a los 

usuarios crear sitios web HTML5 mediante el uso de herramientas de arrastrar y soltar. 

Está diseñado para que la creación de sitios web sea accesible para todos, desde 

principiantes sin experiencia en codificación hasta desarrolladores web experimentados 

que buscan una plataforma robusta y personalizable. WIX ofrece una amplia gama de 

plantillas, herramientas y funciones que permiten a los usuarios crear sitios web 

profesionales, tiendas en línea, portafolios, blogs y más. 

Fundada en 2006, WIX ha crecido hasta convertirse en uno de los principales creadores de 

sitios web a nivel mundial, con más de 200 millones de usuarios en 190 países. Su éxito 

puede atribuirse a su interfaz fácil de usar, sus amplias opciones de personalización y un 

amplio conjunto de herramientas que se adaptan a diversas necesidades empresariales. 

Principales características y ventajas de WIX 

WIX ofrece una multitud de características que lo convierten en una opción atractiva tanto 

para los diseñadores web como para los propietarios de negocios: 

 
1. Editor de arrastrar y soltar: El editor de WIX es increíblemente intuitivo y permite a los 

usuarios arrastrar y soltar elementos (como texto, imágenes y videos) en su sitio con 

facilidad. Esta característica elimina la necesidad de conocimientos de codificación, lo que 

lo hace accesible para usuarios de todos los niveles. 

 
2. Plantillas personalizables: WIX ofrece cientos de plantillas hechas por diseñadores en 

diversas industrias. Estas plantillas son totalmente personalizables, lo que permite a los 

usuarios modificar diseños, colores, fuentes y más para que coincidan con la identidad de su 

marca. 

 
3. Optimización móvil: Con más usuarios que acceden a sitios web a través de dispositivos 

móviles, WIX optimiza automáticamente los sitios web para la visualización móvil. Los 

usuarios también pueden personalizar la versión móvil de su sitio para garantizar una 

experiencia fluida en todos los dispositivos. 

 
4. App Market: El WIX App Market ofrece más de 300 aplicaciones y servicios que se 

pueden integrar en tu sitio web. Estas aplicaciones van desde herramientas de marketing e 

integraciones de redes sociales hasta soluciones de comercio electrónico y sistemas de 

reservas, lo que permite a los usuarios agregar funcionalidades avanzadas a sus sitios. 

 
5. Herramientas de SEO: WIX incluye una variedad de herramientas de SEO integradas que 

ayudan a mejorar la calidad de vida de su sitio web. 
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visibilidad en los motores de búsqueda. WIX SEO Wiz guía a los usuarios a través del 

proceso de optimización de su sitio para los motores de búsqueda, desde la investigación 

de palabras clave hasta las metaetiquetas y los mapas del sitio. 

 
6. Capacidades de comercio electrónico: Las funciones de comercio electrónico de WIX 

permiten a los usuarios crear y administrar tiendas en línea con facilidad. Los usuarios 

pueden agregar productos, administrar el inventario, configurar pasarelas de pago y 

configurar opciones de envío. WIX también admite dropshipping, productos digitales y 

suscripciones. 

 
7. Alojamiento seguro: Todos los sitios web de WIX están alojados en servidores seguros 

con certificados SSL incorporados, lo que garantiza que los datos transmitidos entre su sitio 

y sus visitantes estén encriptados y seguros. WIX también se encarga del mantenimiento 

del sitio, incluidas las actualizaciones y las copias de seguridad. 

 
8. Atención al cliente: WIX ofrece atención al cliente las 24 horas del día, los 7 días de la 

semana a través de varios canales, que incluyen chat en vivo, correo electrónico y una base 

de conocimientos integral. Los usuarios también pueden unirse a los foros de la comunidad 

WIX para conectarse con otros usuarios y compartir consejos y sugerencias. 

Comparación con otras plataformas 

A la hora de elegir un creador de sitios web, es esencial tener en cuenta cómo se compara con 

otras plataformas. Así es como WIX se compara con algunos de sus principales competidores: 

 
- WIX vs. WordPress: WordPress es un popular sistema de gestión de contenidos (CMS) que 

ofrece amplias opciones de personalización a través de temas y plugins. Sin embargo, 

requiere más conocimientos técnicos en comparación con el editor de arrastrar y soltar de 

WIX. Mientras que WordPress es ideal para los usuarios que necesitan un control total 

sobre el código de su sitio, WIX es más adecuado para aquellos que prefieren un enfoque 

más fácil y fácil de usar para la creación de sitios web. 

 
- WIX vs. Squarespace: Squarespace es conocido por sus plantillas bellamente 

diseñadas y sus sólidas funciones de blogs. Sin embargo, WIX ofrece más flexibilidad en 

términos de personalización del diseño y una mayor selección de aplicaciones e 

integraciones. WIX también tiene un plan gratuito más completo, mientras que 

Squarespace solo ofrece una prueba gratuita de 14 días. 

 
- WIX vs. Shopify: Shopify es una plataforma de comercio electrónico líder que se destaca 

en la gestión de tiendas en línea con funciones avanzadas como la recuperación de 

carritos abandonados y la venta multicanal. 

Si bien Shopify es la opción preferida para las empresas de comercio electrónico a gran 

escala, WIX ofrece una plataforma más versátil para los usuarios que necesitan 

funcionalidad de sitio web y comercio electrónico, particularmente para tiendas en línea 

más pequeñas o de nicho. 
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- WIX vs. Weebly: Weebly es otro creador de sitios web de arrastrar y soltar que es fácil de 

usar. Sin embargo, WIX ofrece más flexibilidad de diseño, una gama más amplia de 

plantillas y un mercado de aplicaciones más extenso. Las herramientas de SEO de WIX 

también son más avanzadas, lo que la convierte en una mejor opción para los usuarios 

centrados en mejorar el posicionamiento de su sitio en los motores de búsqueda. 

 

Historias de éxito: empresas que prosperan en WIX 

Muchas empresas han tenido éxito utilizando la plataforma WIX. Estos son algunos ejemplos: 

 
1. The Rolling Donut: Esta empresa familiar de Dublín, Irlanda, utiliza WIX para gestionar 

su presencia online y sus operaciones de comercio electrónico. El sitio web muestra sus 

donas gourmet, ofrece opciones de pedido y entrega en línea, e incluye un blog que 

comparte la historia y las actualizaciones de la marca. 

 
2. Forbes Councils: Forbes Councils es una organización a la que solo se puede acceder por 

invitación para ejecutivos y empresarios exitosos. Su sitio web, construido en WIX, sirve 

como un centro para que los miembros compartan sus ideas a través de artículos y videos, 

participen en discusiones y se conecten con profesionales de ideas afines. 

 
3. Zero Gravity Marketing: Esta agencia de marketing digital de servicio completo utiliza 

WIX para mostrar sus servicios, testimonios de clientes y estudios de casos. El sitio web 

también cuenta con un blog con perspectivas de la industria y un portafolio que destaca 

proyectos exitosos. 

 
4. Zoe Pepper: Zoe Pepper es una artista e ilustradora que utiliza WIX para mostrar su 

portafolio, vender impresiones y promocionar sus talleres. El diseño limpio y la fácil 

navegación del sitio web la ayudan a conectarse con clientes potenciales y entusiastas del 

arte. 

Referencias 

WIX. . Descripción general de las 

características. WIX. . Mercado de 

aplicaciones WIX. 

Forbes.. Consejos de Forbes. Espacio 

cuadrado. . Comparación con WIX. Shopify. . 

Características del comercio electrónico. 

https://www.wix.com/features
https://www.wix.com/features
https://www.wix.com/app-market/main
https://www.wix.com/app-market/main
https://forbescouncils.com/
https://www.squarespace.com/
https://www.squarespace.com/
https://www.shopify.com/
https://www.shopify.com/
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Capítulo 3: Guía paso a paso para configurar tu sitio web WIX 

Primeros pasos con WIX 

1. Regístrate para obtener una cuenta WIX 

- Para comenzar, visite el 

WIX y haga clic en el botón "Comenzar". Se te pedirá que te registres con tu dirección de 

correo electrónico, cuenta de Google o cuenta de Facebook. Si ya tienes una cuenta, 

simplemente inicia sesión. 

2. Elige el tipo de sitio web 

- Después de registrarse, WIX le preguntará sobre el tipo de sitio web que desea crear. Ya 

sea que se trate de un blog, un portafolio, una tienda en línea o un sitio de negocios, WIX 

adapta sus recomendaciones y funciones en función de su selección. También puede optar 

por omitir este paso y seleccionar una plantilla manualmente. 

3. Seleccione una plantilla 

- WIX ofrece cientos de plantillas personalizables en varias categorías. Navega por las 

opciones y selecciona la plantilla que mejor se adapte a tus necesidades. Ten en cuenta que 

puedes modificar todos los aspectos de la plantilla más adelante, así que elige uno que 

proporcione un buen punto de partida para tu diseño. 

4. Explora el editor de WIX 

- Una vez que hayas seleccionado una plantilla, accederás al Editor de WIX. Aquí es 

donde crearás y personalizarás tu sitio web. Tómese unos minutos para familiarizarse 

con la interfaz. El Editor de WIX está dividido en diferentes secciones, como la barra de 

herramientas, el menú de estructura del sitio y el lienzo principal donde editarás tu 

contenido. 

Personalización de su sitio 

1. Adición y edición de contenido 

- WIX facilita la adición y edición de contenido en tu sitio. Para agregar un nuevo elemento 

(como texto, imágenes o videos), haga clic en el botón "Agregar" (+) en la barra de 

herramientas. Desde aquí, puedes arrastrar y soltar elementos en tu página. Para editar el 

contenido existente, simplemente haga clic en el elemento que desea cambiar y aparecerá 

una barra de herramientas con opciones de personalización. 

2. Marca: logotipos, colores y fuentes 

- Una marca coherente es clave para crear un sitio web profesional. WIX te permite subir 

tu propio logotipo, personalizar la combinación de colores del sitio y seleccionar fuentes 

que se alineen con la identidad de tu marca. Esta configuración se puede ajustar en la 

sección "Diseño" del editor. 

https://www.wix.com/
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WIX también ofrece una función "Mi marca" donde puedes almacenar y aplicar tus 

elementos de marca en todo el sitio. 

3. Administración de páginas 

- Su sitio web se compone de varias páginas, como la página de inicio, la página acerca de, 

la página de contacto, etcétera. Puede administrar sus páginas haciendo clic en la opción 

"Menús y páginas" en el menú de estructura del sitio. Aquí, puede agregar nuevas páginas, 

eliminar las existentes y reorganizar el orden en que aparecen en el menú de navegación de 

su sitio. 

4. Uso de aplicaciones e integraciones de WIX 

- El WIX App Market ofrece una amplia gama de aplicaciones e integraciones que pueden 

agregar funcionalidad a su sitio web. Ya sea que necesite un sistema de reservas, soporte 

de chat en vivo o feeds de redes sociales, hay una aplicación para eso. Para instalar una 

aplicación, visita el WIX App Market desde la barra de herramientas, explora las opciones 

disponibles y haz clic en "Agregar al sitio". 

5. Optimización para dispositivos móviles 

- Con un número cada vez mayor de usuarios que acceden a sitios web desde dispositivos 

móviles, es esencial asegurarse de que su sitio se vea bien en pantallas más pequeñas. WIX 

crea automáticamente una versión móvil de tu sitio, pero puedes personalizarla aún más 

cambiando a la vista móvil en el Editor de WIX. Aquí, puede ajustar elementos 

específicamente para dispositivos móviles sin afectar la versión de escritorio. 

Publicación de su sitio web 

1. Comprobaciones finales y vista previa 

- Antes de publicar tu sitio web, es importante revisar todo para asegurarte de que está listo 

para el público. Usa el modo "Vista previa" en el Editor de WIX para ver cómo se verá tu 

sitio para los visitantes. Comprueba si hay enlaces rotos, errores ortográficos o 

inconsistencias de diseño. También es una buena idea pedirle a otra persona que revise tu 

sitio en busca de cualquier error que puedas haber pasado por alto. 

2. Conectar un dominio personalizado 

- Para darle a tu sitio web una apariencia profesional, considera conectar un dominio 

personalizado (por ejemplo, www.yourbusiness.com). WIX ofrece dominios gratuitos bajo 

su subdominio (por ejemplo, yourbusiness.wixsite.com), pero un dominio personalizado 

agrega credibilidad y es más fácil de recordar para los visitantes. Puedes comprar un 

dominio directamente a través de WIX o conectar un dominio existente de otro proveedor. 

3. Ir en vivo 

- Una vez que estés satisfecho con tu sitio web, es hora de publicarlo. Haz clic en el botón 

"Publicar" en la esquina superior derecha del Editor WIX. Su sitio estará en vivo y accesible 

al público de inmediato. Puedes seguir editando tu sitio incluso después de que se 

publique: simplemente haz los cambios en el editor y haz clic en "Publicar" de nuevo para 

actualizar la versión en vivo. 

4. Promociona tu sitio web 

http://www.yourbusiness.com/
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- Después de publicar, comience a promocionar su sitio web para generar tráfico. 

Comparta su sitio en las redes sociales, incluya el enlace en su firma de correo electrónico 

y considere usar las herramientas de SEO integradas de WIX para mejorar la clasificación 

de su sitio en los motores de búsqueda. Cuanta más visibilidad tenga su sitio, más 

probabilidades tendrá de atraer visitantes y clientes. 

Referencias 

WIX. . Primeros pasos con WIX. 

WIX. . WIX Editor: Una guía completa. WIX. . Optimiza 

tu sitio WIX para dispositivos móviles. WIX. . Conectar 

un dominio a tu sitio WIX. WIX. . Publicación de su 

sitio web WIX. 

https://support.wix.com/en/article/getting-started-with-your-wix-site
https://support.wix.com/en/article/using-the-wix-editor
https://support.wix.com/en/article/optimizing-your-site-for-mobile-devices
https://support.wix.com/en/article/optimizing-your-site-for-mobile-devices
https://support.wix.com/en/article/connecting-your-own-domain-to-your-wix-site
https://support.wix.com/en/article/connecting-your-own-domain-to-your-wix-site
https://support.wix.com/en/article/publishing-your-site
https://support.wix.com/en/article/publishing-your-site
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Capítulo 4: Optimización de tu sitio WIX para SEO 

Introducción al SEO 

El SEO es la práctica de optimizar su sitio web para hacerlo más atractivo para los motores 

de búsqueda como Google. Cuanto mejor sea su SEO, más alto se clasificará su sitio en las 

páginas de resultados de los motores de búsqueda (SERP), lo que aumenta la probabilidad 

de que los usuarios encuentren y visiten su sitio. 

Los aspectos clave del SEO incluyen: 

- Investigación de palabras clave: Identificar las palabras y frases que los visitantes 

potenciales utilizan para buscar contenido relacionado con su negocio. 

- SEO en la página: Optimización de páginas individuales en su sitio para obtener 

una clasificación más alta para palabras clave específicas. Esto incluye el uso de 

palabras clave en títulos, encabezados y meta descripciones. 

- SEO fuera de la página: Construir la autoridad de tu sitio a través de backlinks de 

otros sitios web de buena reputación. 

- SEO técnico: Asegurarse de que su sitio cumpla con los requisitos técnicos de los motores 

de búsqueda, como la compatibilidad con dispositivos móviles, los tiempos de carga rápidos 

y las conexiones seguras. 

Herramientas SEO de WIX y mejores prácticas 

WIX proporciona una variedad de herramientas y funciones para ayudarte a optimizar tu 
sitio para SEO: 

1. WIX SEO Wiz 

- WIX SEO Wiz es una guía paso a paso que te ayuda a configurar el SEO de tu sitio. Te guía a 

través del proceso de conectar tu sitio a Google, elegir las palabras clave correctas y 

optimizar el contenido de tu sitio. Puedes acceder a SEO Wiz desde el panel de control de tu 

sitio. 

- Pasos clave en WIX SEO Wiz: 

1. Define tu plan de SEO introduciendo el nombre de tu empresa y algunas palabras clave 

que describan tu negocio. 

2. Siga la lista de verificación de SEO personalizada proporcionada por WIX, que incluye 

tareas como actualizar metaetiquetas, conectarse a Google Analytics y enviar su mapa del 

sitio a Google. 

2. Optimización del SEO en la página 

- Etiquetas de título y meta descripciones: Estos son elementos esenciales que describen el 

contenido de sus páginas a los motores de búsqueda. WIX te permite editar fácilmente las 

etiquetas de título y las meta descripciones de cada página en la configuración de SEO. 

- Encabezados (H1, H2, H3): Utilice encabezados para estructurar su contenido e incluya 

palabras clave cuando corresponda. Los encabezados hacen que su contenido sea más 

legible tanto para los usuarios como para los motores de búsqueda. 
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- Texto alternativo para imágenes: Agregar texto alternativo descriptivo a las imágenes 

ayuda a los motores de búsqueda a comprender el contenido de sus imágenes, lo que puede 

mejorar el SEO de su sitio. 

3. Patrones de SEO 

- La función de patrones de SEO de WIX te permite establecer parámetros de SEO para 

varias páginas a la vez. Por ejemplo, puedes crear un patrón para todas las entradas de 

blog que incluya automáticamente el título del blog en la etiqueta de título y el nombre del 

autor en la meta descripción. 

4. Optimización móvil 

- Google utiliza la indexación mobile-first, lo que significa que utiliza principalmente la 

versión móvil de su sitio para clasificar e indexar. WIX crea automáticamente una versión 

móvil de tu sitio, pero debes revisarla y optimizarla para asegurarte de que proporciona 

una gran experiencia de usuario en dispositivos móviles. 

5. Velocidad de carga de la página 

- La velocidad de carga de la página es un factor de clasificación importante. WIX 

proporciona consejos y herramientas para ayudarte a mejorar los tiempos de carga de 

tu sitio, como la optimización de imágenes y el uso de las funciones de almacenamiento 

en caché integradas de WIX. 

6. Redireccionamientos 301 

- Si cambias la URL de una página de tu sitio, es importante que configures un 

redireccionamiento 301 para asegurarte de que los usuarios y los motores de búsqueda 

puedan seguir encontrando la página. WIX te permite configurar redireccionamientos 

301 a través de la configuración de SEO. 

Seguimiento y mejora del rendimiento SEO 

1. Google Analytics 

- Google Analytics es una poderosa herramienta que proporciona información sobre cómo 

los visitantes interactúan con su sitio. Puede usarlo para realizar un seguimiento de 

métricas clave como las vistas de página, la tasa de rebote y la duración promedio de la 

sesión. WIX facilita la conexión de su sitio a Google Analytics al agregar su ID de 

seguimiento en la configuración del sitio. 

2. Consola de búsqueda de Google 

- Google Search Console te ayuda a supervisar y mantener la presencia de tu sitio en los 

resultados de búsqueda de Google. Proporciona datos sobre consultas de búsqueda, estado 

de indexación y errores de rastreo. WIX se integra con Google Search Console, lo que le 

permite enviar su mapa del sitio y monitorear el rendimiento SEO de su sitio. 

3. Auditorías SEO 

- Realizar auditorías SEO con regularidad puede ayudarte a identificar áreas de mejora. 

Herramientas como Ahrefs, Moz y SEMrush ofrecen funciones completas de auditoría 

SEO que analizan el rendimiento de tu sitio y proporcionan recomendaciones prácticas. 
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4. Mejora Continua 

- El SEO es un proceso continuo. Los motores de búsqueda actualizan sus algoritmos con 

regularidad y sus competidores también están optimizando sus sitios. Para mantener y 

mejorar su clasificación, Actualiza continuamente tu contenido, supervisa el rendimiento 

de tu sitio y mantente informado sobre las mejores prácticas de SEO. 

Referencias 

WIX. . Conceptos básicos de SEO: Optimiza tu 

sitio. WIX. . Usando el WIX SEO Wiz. 

Google. . Introducción al SEO. 

Moz. . La guía para principiantes de SEO. Ahrefs. . 

Cómo realizar una auditoría SEO. 

https://support.wix.com/en/article/seo-basics-optimize-your-site
https://support.wix.com/en/article/seo-basics-optimize-your-site
https://support.wix.com/en/article/using-the-wix-seo-wiz
https://developers.google.com/search/docs/beginner/seo-start
https://moz.com/beginners-guide-to-seo
https://ahrefs.com/blog/seo-audit/
https://ahrefs.com/blog/seo-audit/


P á g i n a  | 19 

 

 

From Idea to Launch: Building a Successful Digital Business with WIX  

Capítulo 5: Monetizar tu sitio web WIX 

Configurar el comercio electrónico en WIX 

WIX ofrece sólidas funciones de comercio electrónico que le permiten vender productos 

físicos y digitales directamente desde su sitio web. A continuación, te explicamos cómo 

empezar: 

1. Agrega tiendas WIX a tu sitio 

- Para empezar, añade la aplicación WIX Stores a tu sitio web. Puedes encontrar esta 

aplicación en el WIX App Market. Una vez instalado, WIX Stores proporciona todas las 

herramientas necesarias para administrar su tienda en línea, incluidos los listados de 

productos, la gestión de inventario y el procesamiento de pagos. 

2. Crear y administrar listados de productos 

- Después de agregar WIX Stores, puede comenzar a crear listados de productos. Cada 

anuncio debe incluir descripciones detalladas, imágenes de alta calidad, información sobre 

precios y cualquier opción relevante, como tamaños o colores. WIX también le permite 

administrar el inventario, realizar un seguimiento de los niveles de existencias y configurar 

alertas automáticas cuando los productos se están agotando. 

3. Configurar métodos de pago 

- WIX admite una variedad de pasarelas de pago, incluidas PayPal, Stripe y Square. Para 

configurar los pagos, ve a la configuración de tu tienda y conecta tus métodos de pago 

preferidos. También puedes configurar los ajustes de impuestos y las tarifas de envío en 

función de las necesidades de tu empresa. 

4. Configurar las opciones de envío 

- El envío es un aspecto crítico del comercio electrónico. WIX te permite configurar tarifas de 

envío basadas en el peso, la ubicación o las tarifas planas. También puede ofrecer 

promociones de envío gratuito u opciones de recogida local para atraer a más clientes. 

5. Gestionar los pedidos y el cumplimiento 

- WIX proporciona un panel de gestión de pedidos donde puedes rastrear y procesar 

pedidos, actualizar los estados de los pedidos y comunicarte con los clientes. Para el 

cumplimiento, puede optar por manejar el envío usted mismo o integrarse con 

proveedores de logística externos. 

6. Optimiza tu tienda para el SEO 

- Para atraer tráfico orgánico a tu tienda, es esencial optimizar las páginas de tus 

productos para el SEO. Utilice palabras clave relevantes en los títulos, descripciones y 

metaetiquetas de sus productos. Las herramientas de SEO de WIX pueden ayudarte a 

identificar las mejores palabras clave y realizar un seguimiento del rendimiento de tu 

tienda en los motores de búsqueda. 
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Otras estrategias de monetización 

Además del comercio electrónico, hay otras formas de monetizar tu sitio web WIX: 

1. Blogs y marketing de contenidos 

- Los blogs son una herramienta poderosa para dirigir el tráfico a su sitio web y 

establecerse como una autoridad en su nicho. Puede monetizar su blog a través de varios 

métodos, incluidas publicaciones patrocinadas, marketing de afiliación y ubicaciones de 

anuncios. WIX proporciona una plataforma de blogs incorporada que le permite crear, 

publicar y administrar publicaciones de blog fácilmente. 

2. Marketing de Afiliados 

- El marketing de afiliación implica promocionar productos o servicios de otras 

empresas y ganar una comisión sobre las ventas generadas a través de sus enlaces de 

referencia. Para comenzar, únase a programas de afiliados relacionados con su nicho e 

integre enlaces de afiliados en sus publicaciones de blog, reseñas de productos u otro 

contenido en su sitio. 

3. Anuncios gráficos 

- Los anuncios gráficos son otra forma de generar ingresos de su sitio web. WIX le permite 

integrar Google AdSense u otras redes publicitarias en su sitio para mostrar anuncios a sus 

visitantes. Los ingresos de los anuncios gráficos suelen basarse en el número de 

impresiones (visualizaciones) o clics en los anuncios. 

4. Ofrecer cursos en línea o productos digitales 

- Si tienes experiencia en un área en particular, considera crear y vender cursos en línea o 

productos digitales (por ejemplo, libros electrónicos, imprimibles, software) en tu sitio 

WIX. WIX proporciona herramientas para gestionar las ventas de productos digitales, 

incluida la entrega segura de archivos descargables. 

5. Servicios de membresía y suscripción 

- WIX te permite crear áreas de membresía en tu sitio web donde los usuarios pueden 

acceder a contenido, recursos o servicios exclusivos por una tarifa recurrente. Este 

modelo es especialmente eficaz para creadores, educadores y empresas que ofrecen un 

valor continuo a su público. 

6. Donaciones y Crowdfunding 

- Si tu sitio web se centra en una causa, una comunidad o un proyecto creativo, puedes 

considerar la posibilidad de añadir una opción de donación o crowdfunding. WIX ofrece 

integraciones con plataformas como PayPal y Stripe para aceptar donaciones 

directamente en tu sitio. 

Maximice sus ingresos 

1. Aproveche el marketing por correo electrónico 

- Crear una lista de correo electrónico es una de las formas más efectivas de impulsar el 

tráfico repetido y las ventas. WIX proporciona herramientas integradas de marketing por 

correo electrónico que te permiten crear y enviar boletines informativos, ofertas 

promocionales y actualizaciones de productos a tus suscriptores. 
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2. Implementa el upselling y el cross-selling 

- Aumente el valor medio de sus pedidos implementando técnicas de upselling y cross-selling. 

Por ejemplo, puede sugerir productos relacionados en sus páginas de productos u ofrecer 

descuentos en artículos agrupados. 

3. Analice y optimice su rendimiento 

- Utilice las herramientas de análisis de WIX para realizar un seguimiento del 

rendimiento de su sitio web, incluidas las fuentes de tráfico, las tasas de conversión y los 

datos de ventas. Revise periódicamente estos datos para identificar áreas de mejora y 

optimizar sus estrategias de monetización. 

4. Utilizar la integración de redes sociales 

- Las redes sociales pueden ser un poderoso impulsor de tráfico y ventas. WIX te permite 

integrar feeds de redes sociales, botones para compartir y herramientas promocionales 

directamente en tu sitio, lo que facilita que los visitantes interactúen con tu contenido y lo 

compartan con sus redes. 

Referencias 

WIX. . WIX Stores: Cómo crear y gestionar tu tienda online. WIX. . 

Monetizar tu blog en WIX. 

Google AdSense. . Introducción a AdSense. 

Centro de marketing de afiliados. . Una guía para principiantes sobre el 

marketing de afiliación. WIX. . Cómo configurar áreas de membresía en 

WIX. 

https://support.wix.com/en/article/getting-started-with-wix-stores
https://support.wix.com/en/article/monetizing-your-blog-on-wix
https://support.wix.com/en/article/monetizing-your-blog-on-wix
https://support.google.com/adsense/answer/1017336?hl=en
https://affiliate-marketing-hub.com/beginners-guide
https://affiliate-marketing-hub.com/beginners-guide
https://support.wix.com/en/article/how-to-create-a-members-area-on-your-site
https://support.wix.com/en/article/how-to-create-a-members-area-on-your-site
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Capítulo 6: Explorando el Programa de Socios de WIX 

¿Qué es el Programa de Socios WIX? 

El Programa de Socios de WIX es una iniciativa impulsada por la comunidad diseñada para 

apoyar a los profesionales que crean sitios web y soluciones digitales utilizando la 

plataforma WIX. Como socio de WIX, obtienes acceso a recursos, herramientas y 

oportunidades exclusivas para hacer crecer tu negocio y mejorar tus habilidades. 

Beneficios clave del programa WIX Partners: 

1. Acceso a Leads y Proyectos: 

- WIX proporciona a los socios acceso a clientes potenciales que buscan servicios 

profesionales de desarrollo de sitios web. Como socio, puedes recibir prospectos de 

proyectos directamente de WIX, lo que te ayuda a aumentar tu base de clientes. 

2. Herramientas y recursos exclusivos: 

- Los socios tienen acceso a herramientas avanzadas, recursos de capacitación y soporte 

dedicado para ayudarlos a tener éxito. Esto incluye soporte prioritario, acceso anticipado a 

nuevas funciones e invitaciones a seminarios web y eventos exclusivos. 

3. Soporte de marca y marketing: 

- WIX ofrece herramientas de marca que te permiten mostrar tu asociación con WIX, 

incluyendo insignias y materiales de marketing que puedes utilizar para promocionar tus 

servicios. Estar asociado con una plataforma conocida como WIX puede mejorar su 

credibilidad y atraer a más clientes. 

4. Comunidad colaborativa: 

- La comunidad de WIX Partners es una red de profesionales que comparten ideas, 

colaboran en proyectos y se apoyan mutuamente en el crecimiento. Esta comunidad es un 

recurso invaluable para el aprendizaje y la creación de redes. 

Cómo unirse al programa WIX Partners 

Unirse al Programa de Socios de WIX es un proceso sencillo: 

1. Regístrate para obtener una cuenta WIX: 

- Si aún no tienes una cuenta de WIX, tendrás que crear una. Visita el sitio 

web de WIX y regístrate para obtener una cuenta gratuita. 

https://www.wix.com/
https://www.wix.com/
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2. Solicite el Programa de Socios: 

- Una vez que tengas una cuenta WIX, puedes solicitar unirte al Programa de Socios. El 

proceso de solicitud consiste en proporcionar información sobre tu negocio, tu experiencia 

con el diseño web y ejemplos de tu trabajo. 

3. Completa el proceso de incorporación: 

- Una vez que se apruebe su solicitud, pasará por un proceso de incorporación en el que 

aprenderá sobre las herramientas y los recursos del programa. Esto puede incluir sesiones 

de capacitación, tutoriales y la configuración de su perfil de socio. 

4. Empieza a recibir leads y proyectos: 

- Una vez que estés completamente incorporado, puedes comenzar a recibir prospectos 

de proyectos de WIX. También obtendrá acceso al panel de socios , donde puede 

administrar sus proyectos, realizar un seguimiento de su progreso y conectarse con 

otros socios. 

Maximizando el éxito en el programa WIX Partners 

Para aprovechar al máximo el Programa de Socios de WIX, considere las siguientes 
estrategias: 

1. Construya un portafolio sólido: 

- Tu portafolio es tu herramienta más importante para atraer clientes. Asegúrate de que 

muestre tu mejor trabajo, destaque tu experiencia con la plataforma WIX e incluya 

testimonios de clientes satisfechos. Actualiza regularmente tu portafolio con nuevos 

proyectos y ejemplos de tus últimos trabajos. 

2. Aproveche las herramientas y recursos de WIX: 

- Aprovecha al máximo las herramientas y recursos que ofrece WIX. Esto incluye el uso 

de las funciones avanzadas del Editor de WIX, mantenerse al día con las últimas 

actualizaciones de WIX y participar en sesiones de capacitación y seminarios web para 

mejorar continuamente sus habilidades. 

3. Interactúa con la comunidad de socios de WIX: 

- Participa activamente en la comunidad de WIX Partners uniéndote a discusiones, 

asistiendo a eventos y colaborando en proyectos. La creación de redes con otros 

profesionales puede generar nuevas oportunidades, asociaciones y conocimientos que 

pueden ayudarlo a hacer crecer su negocio. 

4. Ofrecer un servicio al cliente excepcional: 

- Brindar un servicio al cliente de primer nivel es clave para construir relaciones a largo 

plazo con los clientes. Sea receptivo, transparente y haga un esfuerzo adicional para 

asegurarse de que sus clientes estén satisfechos con su trabajo. Es más probable que los 

clientes satisfechos te recomienden a otras personas y te proporcionen críticas positivas. 

5. Utilice las oportunidades de marketing y marca: 

- Utilice los materiales de marketing proporcionados por WIX para promocionar sus 

servicios. Muestra tu insignia de WIX Partner en tu sitio web y en tus materiales de 
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marketing para generar confianza con los clientes potenciales. También puedes aprovechar 

las oportunidades de co-marketing que ofrece WIX para llegar a un público más amplio. 

 

6. Amplíe sus servicios: 

- Considere la posibilidad de ampliar sus servicios más allá del diseño de sitios web para 

incluir otras soluciones digitales como el SEO, la creación de contenidos y la gestión de 

redes sociales. Ofrecer una amplia gama de servicios puede hacerte más atractivo para los 

clientes que buscan una ventanilla única para sus necesidades digitales. 

Referencias 

WIX. . Descripción general del programa WIX Partners. 

WIX. . Cómo solicitar el programa WIX Partners. WIX. . 

Maximizando tu éxito como socio de WIX. WIX. . Construye 

tu portafolio en WIX. 

https://www.wix.com/partners
https://support.wix.com/en/article/applying-for-the-wix-partners-program
https://support.wix.com/en/article/success-tips-for-wix-partners
https://support.wix.com/en/article/success-tips-for-wix-partners
https://support.wix.com/en/article/creating-a-portfolio-website
https://support.wix.com/en/article/creating-a-portfolio-website
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Capítulo 7: Comercialización de su sitio web WIX 

Marketing en Redes Sociales 

Las plataformas de redes sociales son herramientas poderosas para promocionar su sitio 

web e interactuar con su audiencia. A continuación, te explicamos cómo puedes 

aprovechar las redes sociales para comercializar tu sitio web WIX: 

1. Elija las plataformas adecuadas 

- Concéntrese en las plataformas de redes sociales donde su público objetivo es más 

activo. Por ejemplo, si te diriges a profesionales, LinkedIn podría ser la mejor 

plataforma, mientras que Instagram y Pinterest son ideales para contenido visual. 

2. Cree una marca coherente 

- Asegúrate de que tus perfiles de redes sociales estén alineados con la marca de tu sitio 

web. Utiliza el mismo logotipo, combinación de colores y mensajes en todas las 

plataformas para crear una identidad de marca coherente. 

3. Comparte contenido atractivo 

- Publica regularmente contenido que resuene con tu audiencia. Esto podría incluir 

publicaciones de blog, actualizaciones de productos, testimonios de clientes, contenido 

detrás de escena y más. El contenido visual, como imágenes, vídeos e infografías, suele 

tener un buen rendimiento en las redes sociales. 

4. Usa la integración de redes sociales en tu sitio WIX 

- WIX te permite integrar feeds de redes sociales, botones para compartir y botones 

de seguimiento directamente en tu sitio web. Esto facilita que los visitantes se 

conecten contigo en las redes sociales y compartan tu contenido. 

5. Interactúa con tu audiencia 

- Responde a comentarios, mensajes y menciones en tus perfiles de redes sociales. 

Interactuar con tu audiencia ayuda a construir relaciones y fomenta una mayor 

interacción con tu contenido. 

Marketing de Contenidos 

El marketing de contenidos consiste en crear contenidos de valor que atraigan, enganchen 

y conviertan a tu audiencia. A continuación, te explicamos cómo puedes utilizar el 

marketing de contenidos para atraer tráfico a tu sitio web WIX: 

1. Iniciar un blog 

- Los blogs son una de las estrategias de marketing de contenidos más efectivas. Utilice su 

blog para compartir ideas, consejos, noticias e historias relacionadas con su industria. 

Publicar regularmente entradas de blog de alta calidad puede ayudar a establecer tu 

autoridad y atraer tráfico orgánico a tu sitio. 
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2. Crear un calendario de contenido 

- Planifica tu contenido con anticipación creando un calendario de contenidos. Esto ayuda a 

garantizar que produzca y publique contenido de manera constante, manteniendo a su 

audiencia comprometida y su sitio web activo. 

3. Optimiza tu contenido para SEO 

- Incorpore palabras clave relevantes en las publicaciones de su blog, títulos de página, 

meta descripciones y encabezados para mejorar la visibilidad de su sitio en los motores de 

búsqueda. Las herramientas de SEO integradas de WIX pueden ayudarte a optimizar tu 

contenido de manera efectiva. 

4. Reutilizar el contenido 

- Reutiliza tu contenido existente en diferentes formatos. Por ejemplo, convierte una 

entrada de blog en una infografía, un vídeo o una publicación en las redes sociales. Esto te 

permite llegar a diferentes segmentos de tu audiencia y maximizar el valor de tu 

contenido. 

5. Utilice el marketing por correo electrónico para promocionar el contenido 

- Cree una lista de correo electrónico y envíe boletines informativos para promocionar 

sus últimas publicaciones de blog, actualizaciones de productos u ofertas especiales. 

Las herramientas de marketing por correo electrónico de WIX facilitan el diseño y el 

envío de correos electrónicos de aspecto profesional a tus suscriptores. 

Optimización de motores de búsqueda (SEO) 

El SEO es esencial para dirigir el tráfico orgánico a tu sitio web. A continuación, te explicamos 

cómo optimizar tu sitio web WIX para los motores de búsqueda: 

1. Investigación de palabras clave 

- Realice una investigación de palabras clave para identificar los términos que busca su 

público objetivo. Utiliza herramientas como Google Keyword Planner o SEMrush para 

encontrar palabras clave relevantes e incorporarlas al contenido de tu sitio web. 

2. SEO en la página 

- Optimiza las páginas individuales de tu sitio incluyendo palabras clave en los títulos, las 

meta descripciones, los encabezados y el texto alternativo de las imágenes. Asegúrate de 

que tu contenido esté bien estructurado y sea fácil de leer. 

3. SEO técnico 

- Mejore el SEO técnico de su sitio garantizando tiempos de carga rápidos, compatibilidad 

con dispositivos móviles y conexiones seguras (SSL). WIX maneja automáticamente 

muchos aspectos técnicos de SEO, pero es importante monitorear el rendimiento de tu 

sitio y abordar cualquier problema que surja. 

4. Construir backlinks 

- Los backlinks de otros sitios web de buena reputación pueden impulsar 

significativamente el SEO de tu sitio. Concéntrese en crear contenido de alta calidad al que 

otros quieran vincularse, y considere la posibilidad de ponerse en contacto con los sitios 
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web de la industria para obtener oportunidades de publicación como invitado. 

5. Monitoree y ajuste 

- Supervise regularmente el rendimiento SEO de su sitio utilizando herramientas como 

Google Analytics y Consola de búsqueda de Google. Realice los ajustes necesarios para 

mejorar su clasificación y atraer más tráfico a su sitio. 

Publicidad pagada 

La publicidad pagada puede ayudarte a llegar a un público más amplio y dirigir el tráfico 

dirigido a tu sitio web WIX. A continuación, le indicamos cómo comenzar a usar anuncios 

pagados: 

1. Anuncios de Google 

- Google Ads le permite mostrar su sitio web en las páginas de resultados de los motores 

de búsqueda (SERP) cuando los usuarios buscan palabras clave relevantes. Establezca un 

presupuesto, elija sus palabras clave y cree un texto publicitario atractivo para atraer 

clics. 

2. Publicidad en redes sociales 

- Plataformas como Facebook, Instagram y LinkedIn ofrecen opciones de publicidad de 

pago que te permiten dirigirte a datos demográficos, intereses y comportamientos 

específicos. Utilice los anuncios en las redes sociales para promocionar su contenido, 

productos o servicios a un público más amplio. 

3. Anuncios de retargeting 

- Los anuncios de retargeting se muestran a los usuarios que han visitado previamente 

su sitio web pero que no han realizado ninguna acción (por ejemplo, realizar una compra 

o suscribirse a un boletín). El retargeting ayuda a recordar a estos usuarios sobre tu 

marca y los anima a volver a tu sitio. 

4. Analice y optimice 

- Supervisa el rendimiento de tus campañas publicitarias de pago y realiza ajustes para 

mejorar el retorno de la inversión (ROI). Las herramientas de marketing de WIX 

proporcionan información sobre el rendimiento de tus anuncios, lo que te ayuda a 

optimizar tus campañas de forma eficaz. 

Referencias 
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Capítulo 8: Mantenimiento y actualización de tu sitio web WIX 

Actualizaciones periódicas de contenido 

Mantener el contenido de tu sitio web actualizado y relevante es clave para retener a los 

visitantes y mejorar el SEO de tu sitio. A continuación, te explicamos cómo gestionar las 

actualizaciones de contenido de forma eficaz: 

1. Actualizar publicaciones de blog y artículos 

- Agregue regularmente nuevas publicaciones de blog o actualice las existentes con la 

información más reciente. Esto mantiene a su audiencia comprometida y señala a los 

motores de búsqueda que su contenido está actualizado. 

2. Actualizar listados de productos 

- Si tienes un sitio de comercio electrónico, mantén tus listados de productos 

actualizados con el inventario, los precios y las descripciones de productos más 

recientes. Compruebe regularmente si hay artículos agotados y elimínelos o 

actualícelos según sea necesario. 

3. Revisar y actualizar páginas estáticas 

- Revise periódicamente las páginas estáticas, como las páginas Acerca de nosotros, 

Servicios y Contacto, para asegurarse de que la información sea precisa. Realice ajustes 

para reflejar cualquier cambio en su negocio u ofertas. 

4. Utilice Analytics para guiar las actualizaciones 

- Aprovecha herramientas como Google Analytics y WIX Analytics para comprender qué 

contenido resuena más con tu audiencia. Utiliza estos datos para informar tu estrategia 

de actualización de contenido, centrándote en las páginas que generan la mayor 

interacción. 

Implementación de las mejores prácticas de seguridad 

La seguridad del sitio web es esencial para proteger sus datos y a sus visitantes. A 

continuación, te explicamos cómo asegurarte de que tu sitio web WIX siga siendo seguro: 

1. Habilitar el cifrado SSL 

- WIX proporciona automáticamente certificados SSL para todos los sitios web, lo que 

garantiza conexiones seguras para sus visitantes. Asegúrese de que esta función esté 

habilitada y funcione correctamente. 

2. Cambiar las contraseñas con regularidad 

- Cambia la contraseña de tu cuenta WIX con regularidad para protegerte contra accesos no 

autorizados. Utilice una contraseña segura y única, y habilite la autenticación de dos 

factores (2FA) para una capa adicional de seguridad. 
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3. Haz una copia de seguridad de tu sitio web 

- Si bien WIX guarda automáticamente el contenido de tu sitio web, es una buena 

práctica hacer una copia de seguridad manual de tu sitio periódicamente. Puedes 

duplicar tu sitio dentro del panel de control de WIX como copia de seguridad. 

4. Monitoree si hay actividad inusual 

- Esté atento al tráfico y la actividad de su sitio para detectar patrones inusuales que puedan 

indicar una violación de seguridad. Las herramientas de análisis de WIX pueden ayudarte a 

rastrear y analizar estos datos. 

Actualización del diseño y las características 

El diseño y las características de tu sitio web deben evolucionar con tu negocio. A 

continuación, te explicamos cómo mantener tu sitio WIX con un aspecto fresco y 

funcionando sin problemas: 

1. Renueva tu diseño periódicamente 

- Considera actualizar el diseño de tu sitio web cada pocos años para mantenerlo moderno 

y alineado con las tendencias actuales. WIX ofrece nuevas plantillas y características de 

diseño regularmente, que puedes incorporar a tu sitio. 

2. Agregar nuevas funciones 

- A medida que WIX lanza nuevas funciones, evalúa si beneficiarían a tu sitio. Por ejemplo, 

WIX puede introducir nuevas aplicaciones, integraciones o elementos de diseño que pueden 

mejorar la experiencia del usuario. 

3. Optimización para dispositivos móviles 

- Dado que una parte significativa del tráfico web proviene de dispositivos móviles, 

asegúrese de que su sitio siga siendo compatible con dispositivos móviles. Pruebe 

regularmente su sitio en diferentes dispositivos y realice los ajustes necesarios. 

4. Prueba de compatibilidad del navegador 

- Asegúrese de que su sitio web funcione correctamente en todos los navegadores 

principales (por ejemplo, Chrome, Firefox, Safari). Pruebe periódicamente la 

apariencia y el rendimiento de su sitio en diferentes navegadores y dispositivos. 

Aprovechar las nuevas funciones de WIX 

WIX actualiza continuamente su plataforma con nuevas herramientas y funciones. A 

continuación, te explicamos cómo mantenerte al día e incorporarlos a tu sitio web: 

1. Suscríbete a las actualizaciones de WIX 

- Mantente informado sobre las últimas actualizaciones de WIX suscribiéndote a su boletín 

o siguiendo su blog. Esto garantiza que esté al tanto de las nuevas características y mejoras 

que puede implementar. 

2. Experimenta con nuevas herramientas 

- No dudes en probar las nuevas herramientas y funciones de WIX. Ya sea que se trate 

de una nueva aplicación, un elemento de diseño o una integración, experimentar con 
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estas herramientas puede ayudarlo a mejorar la funcionalidad de su sitio web. 

 

3. Asiste a los seminarios web y tutoriales de WIX 

- WIX ofrece seminarios web y tutoriales para ayudar a los usuarios a aprovechar al 

máximo su plataforma. Participa en estas sesiones para aprender sobre las mejores 

prácticas, nuevas funciones y técnicas avanzadas para usar WIX. 

4. Interactúa con la comunidad WIX 

- Únete a los foros de la comunidad WIX y a los grupos de redes sociales para conectar 

con otros usuarios. Compartir experiencias y aprender de otros puede proporcionar 

información valiosa sobre cómo aprovechar las últimas funciones de WIX. 

Supervisión y análisis del rendimiento 

El seguimiento y el análisis regulares del rendimiento de tu sitio web te ayudan a tomar 

decisiones informadas sobre actualizaciones y mejoras. A continuación, te explicamos cómo 

hacer un seguimiento del rendimiento de tu sitio: 

1. Usar WIX Analytics 

- WIX Analytics proporciona información detallada sobre el tráfico de tu sitio, el 

comportamiento de los visitantes y las tasas de conversión. Revisa periódicamente 

estas métricas para comprender el rendimiento de tu sitio. 

2. Configurar Google Analytics 

- Para un análisis más profundo, integra Google Analytics con tu sitio WIX. Esta herramienta 

ofrece funciones avanzadas de seguimiento e informes, lo que le permite monitorear el 

rendimiento de su sitio a lo largo del tiempo. 

3. Supervise el rendimiento de SEO 

- Utiliza herramientas como Google Search Console para hacer un seguimiento del 

rendimiento SEO de tu sitio. Identifique cualquier problema, como enlaces rotos o meta 

descripciones faltantes, y resuélvalo de inmediato. 

4. Ajuste las estrategias en función de los datos 

- Utilice los datos de sus herramientas de análisis para informar sobre las 

actualizaciones de su sitio web y las estrategias de marketing. Concéntrese en las áreas 

que necesitan mejorar y aproveche lo que funciona bien. 
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Epílogo 
Gracias por tomarse el tiempo de leer esta guía. Su interés en aprender cómo construir un 

negocio digital exitoso utilizando la plataforma WIX es encomiable, y esperamos que la 

información proporcionada aquí haya sido perspicaz y empoderadora. 

A medida que avances, recuerda que el verdadero valor de esta guía no radica solo en 

leerla, sino en poner en práctica los conocimientos y las estrategias. Cada sitio web que 

creas, cada negocio que lanzas y cada cliente que ayudas es un paso hacia el dominio de tu 

oficio y el logro de tus objetivos. 

Construir un negocio digital es un viaje lleno de desafíos y oportunidades. Las 

herramientas y técnicas compartidas en esta guía están diseñadas para ayudarte a navegar 

ese viaje con confianza y creatividad. Tanto si estás empezando como si quieres mejorar tu 

negocio WIX, la clave del éxito es actuar. No tengas miedo de experimentar, aprender de 

tus experiencias y mejorar continuamente. 

Estamos emocionados de ver las cosas increíbles que lograrás con WIX. El potencial es 

ilimitado y, con dedicación y esfuerzo, puedes convertir tu visión en realidad. Recuerda, 

tienes el poder de crear algo verdaderamente extraordinario. 

Gracias de nuevo por su compromiso con el aprendizaje y el crecimiento. Le deseamos todo lo 

mejor en su viaje hacia la construcción de un negocio digital exitoso. 


