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Prefácio 
Este guia nasceu de uma experiência extraordinária que tivemos durante os Dias de 

Integração do WIX Studio na Cidade do México e Dallas na primavera e verão de 2024. Ambos 

os eventos foram repletos de energia e entusiasmo incríveis que não esqueceremos tão cedo. 

A recepção calorosa que recebemos em ambas as cidades foi realmente comovente, e ficou 

claro desde o início que estávamos entre uma comunidade ansiosa para aprender e crescer. 

Embora muitos dos participantes já fossem profissionais experientes com prósperos negócios 

baseados em WIX, também notamos um número significativo de pessoas ansiosas para dar os 

primeiros passos no mundo dos negócios digitais usando a plataforma WIX. Suas perguntas e 

curiosidade se destacaram, revelando um forte desejo de aprender como aproveitar o WIX 

para lançar novos empreendimentos. Ficou claro que essa fome de orientação, embora não 

universal, prevalecia o suficiente para nos inspirar a agir. 

Foi esse interesse que nos inspirou a criar este guia. Queríamos fornecer um recurso 

simples e prático que ajudasse aspirantes a empreendedores e profissionais estabelecidos 

a navegar no processo de construção de um negócio digital de sucesso com o WIX. Nosso 

objetivo é fornecer a você o conhecimento e as ferramentas necessárias para transformar 

suas ideias em realidade, esteja você apenas começando ou procurando melhorar seu 

negócio atual. 

Esperamos que este guia sirva como um companheiro em sua jornada e estamos ansiosos 

para ver os negócios incríveis que ele criará. 
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Capítulo 1: Entendendo os negócios digitais 
O que é um negócio digital? 

 
Um negócio digital é uma empresa que aproveita as tecnologias digitais para criar, 

entregar e manter valor. Ao contrário das empresas tradicionais que dependem 

fortemente de ativos físicos, as empresas digitais operam principalmente no espaço online, 

usando sites, aplicativos e plataformas digitais para alcançar e interagir com os clientes. 

Essa mudança para o digital abriu oportunidades para empreendedores e empresas 

expandirem suas operações globalmente, muitas vezes com menos recursos do que os 

modelos de negócios tradicionais exigem. 

Os negócios digitais vêm em muitas formas, como lojas de comércio eletrônico, provedores 

de serviços online, criadores de conteúdo, etc. O denominador comum é o uso de ferramentas 

e plataformas digitais para impulsionar operações, marketing, vendas e atendimento ao 

cliente. Essa dependência da tecnologia permite que as empresas digitais sejam mais ágeis, 

responsivas e centradas no cliente, oferecendo experiências personalizadas que são difíceis 

de alcançar por meios tradicionais. 

Benefícios de iniciar um negócio digital 

Iniciar um negócio digital oferece várias vantagens importantes: 

 
1. Baixos custos iniciais: os negócios digitais geralmente exigem menos capital para 

começar em comparação com os negócios tradicionais de tijolo e argamassa. Com 

plataformas como o WIX, você pode criar um site profissional sem contratar um 

desenvolvedor ou designer web. 

 
2. Alcance global: A internet remove barreiras geográficas, permitindo que você alcance 

um público global. Esteja você vendendo produtos, oferecendo serviços ou compartilhando 

conteúdo, seu mercado potencial é enorme. 

 
3. Flexibilidade: As empresas digitais podem operar 24 horas por dia, 7 dias por semana, 

oferecendo flexibilidade para administrar seus negócios de qualquer lugar do mundo. Isso 

é particularmente atraente para freelancers, web designers e empreendedores que 

valorizam o equilíbrio entre vida profissional e pessoal. 

 
4. Escalabilidade: os negócios digitais podem escalar rapidamente sem a necessidade de 

infraestrutura física significativa. Por exemplo, uma loja de comércio eletrônico pode 

expandir rapidamente sua gama de produtos e base de clientes, aproveitando o 

marketing digital e os canais de distribuição. 

 
5. Tomada de decisão baseada em dados: As empresas digitais têm acesso a uma grande 

quantidade de dados, desde 
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comportamento do cliente às tendências de vendas. Esses dados podem ser usados para 

tomar decisões informadas, otimizar operações e melhorar a experiência do cliente. 

Tendências em negócios digitais 

O cenário de negócios digitais está em constante evolução, impulsionado pelos avanços 

tecnológicos e mudanças no comportamento do consumidor. Aqui estão algumas das 

principais tendências que moldam o futuro dos negócios digitais: 

 
1. Crescimento do comércio eletrônico: As compras online continuam a crescer 

rapidamente, com mais consumidores preferindo a conveniência de comprar bens e 

serviços online. Essa tendência é especialmente prevalente em setores como moda, 

eletrônicos e mantimentos. 

 
2. Personalização: Os consumidores esperam experiências personalizadas ao interagir 

com negócios digitais. Essa tendência está impulsionando a adoção de tecnologias de 

IA e aprendizado de máquina que podem personalizar conteúdo, recomendações e 

ofertas para usuários individuais. 

 
3. Abordagem mobile-first: como a maior parte do tráfego da Internet vem de dispositivos 

móveis, as empresas estão priorizando sites e aplicativos otimizados para dispositivos 

móveis. Uma abordagem mobile-first garante que a experiência do usuário seja perfeita, 

independentemente do dispositivo que está sendo usado. 

 
4. Modelos baseados em assinatura: muitas empresas digitais estão migrando para modelos 

de receita baseados em assinatura, que oferecem um fluxo constante de receita e constroem 

relacionamentos de longo prazo com os clientes. Os exemplos incluem serviços de 

streaming, SaaS (software como serviço) e caixas de assinatura. 

 
5. Sustentabilidade e práticas éticas: Os consumidores estão cada vez mais conscientes do 

impacto ético e ambiental de suas compras. As empresas digitais que priorizam a 

sustentabilidade e a transparência estão ganhando o favor dos consumidores socialmente 

conscientes. 

 
6. Trabalho remoto e nomadismo digital: A ascensão do trabalho remoto abriu novas 

oportunidades para empreendedores digitais e freelancers. Com a capacidade de 

trabalhar de qualquer lugar, as pessoas estão criando negócios digitais que lhes 

permitem viver e trabalhar em seus próprios termos. 

Por que agora é o momento perfeito para iniciar um negócio digital 

Nunca houve um momento melhor para iniciar um negócio digital. As ferramentas e 

plataformas disponíveis hoje tornam mais fácil do que nunca lançar e expandir um negócio 

online. O WIX, por exemplo, oferece um construtor de sites intuitivo, modelos 

personalizáveis e uma variedade de aplicativos que permitem criar uma presença online 

profissional com habilidades técnicas mínimas. 
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Além disso, a transformação digital contínua em todos os setores significa que os 

consumidores estão mais confortáveis do que nunca e dependentes de soluções digitais. A 

pandemia do COVID-19 acelerou essa mudança, pois muitas empresas mudaram suas 

operações online e os consumidores adotaram comportamentos digitais por necessidade. 

 

Por fim, a flexibilidade e a escalabilidade dos negócios digitais os tornam uma opção 

atraente para empreendedores que buscam criar um empreendimento sustentável e 

lucrativo. Esteja você iniciando uma atividade paralela ou construindo um negócio em tempo 

integral, o espaço digital oferece infinitas oportunidades para inovar, conectar-se com os 

clientes e expandir sua marca. 

Referências 

McKinsey & Company. O estado dos negócios digitais. 

HubSpot. . Tendências de marketing digital que você não 

pode ignorar. Statista. . Crescimento global do comércio 

eletrônico. 

Google. . Práticas recomendadas de indexação para dispositivos móveis. 

Forbes. . Por que agora é o melhor momento para iniciar um negócio digital. 

https://www.mckinsey.com/business-functions/mckinsey-digital/our-insights/the-state-of-digital-business
https://blog.hubspot.com/marketing/digital-marketing-trends
https://blog.hubspot.com/marketing/digital-marketing-trends
https://www.statista.com/statistics/379046/worldwide-retail-e-commerce-sales/
https://www.statista.com/statistics/379046/worldwide-retail-e-commerce-sales/
https://developers.google.com/search/mobile-sites/mobile-first-indexing
https://www.forbes.com/sites/forbestechcouncil/2021/04/14/why-now-is-the-best-time-to-start-a-digital-business/?sh=5197d45317e8
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Capítulo 2: Por que usar o WIX para o seu negócio digital? 

Visão geral da plataforma WIX 

WIX é uma plataforma de desenvolvimento de sites baseada em nuvem que permite aos 

usuários criar sites HTML5 usando ferramentas de arrastar e soltar. Ele foi projetado para 

tornar a criação de sites acessível a todos, desde iniciantes sem experiência em codificação 

até desenvolvedores web experientes que procuram uma plataforma robusta e 

personalizável. O WIX oferece uma ampla variedade de modelos, ferramentas e recursos 

que permitem aos usuários criar sites profissionais, lojas online, portfólios, blogs e muito 

mais. 

Fundada em 2006, a WIX cresceu e se tornou uma das principais construtoras de sites do 

mundo, com mais de 200 milhões de usuários em 190 países. Seu sucesso pode ser 

atribuído à sua interface amigável, amplas opções de personalização e extenso conjunto de 

ferramentas para atender a várias necessidades de negócios. 

Principais recursos e benefícios do WIX 

O WIX oferece uma infinidade de recursos que o tornam uma escolha atraente para web 

designers e proprietários de empresas: 

 
1. Editor de arrastar e soltar: O editor do WIX é incrivelmente intuitivo e permite que os 

usuários arrastem e soltem elementos (como texto, imagens e vídeos) em seu site com 

facilidade. Esse recurso elimina a necessidade de conhecimento de codificação, tornando-

o acessível a usuários de todos os níveis de habilidade. 

 
2. Modelos personalizáveis: O WIX oferece centenas de modelos feitos por designers em 

vários setores. Esses modelos são totalmente personalizáveis, permitindo que os usuários 

modifiquem layouts, cores, fontes e muito mais para combinar com a identidade de sua 

marca. 

 
3. Otimização móvel: Com mais usuários acessando sites por meio de dispositivos móveis, 

o WIX otimiza automaticamente os sites para visualização móvel. Os usuários também 

podem personalizar a versão móvel de seu site para garantir uma experiência tranquila 

em todos os dispositivos. 

 
4. App Market: O WIX App Market oferece mais de 300 aplicativos e serviços que podem 

ser integrados ao seu site. Esses aplicativos variam de ferramentas de marketing e 

integrações de mídia social a soluções de comércio eletrônico e sistemas de reservas, 

permitindo que os usuários adicionem funcionalidades avançadas aos seus sites. 

 
5. Ferramentas de SEO: O WIX inclui uma variedade de ferramentas de SEO integradas que 

ajudam a melhorar a qualidade de vida do seu site. 
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Visibilidade do mecanismo de pesquisa. O WIX SEO Wiz orienta os usuários no processo de 

otimização de seu site para mecanismos de pesquisa, desde a pesquisa de palavras-chave 

até metatags e mapas do site. 

 
6. Recursos de comércio eletrônico: Os recursos de comércio eletrônico do WIX permitem 

que os usuários criem e gerenciem lojas online com facilidade. Os usuários podem adicionar 

produtos, gerenciar estoque, configurar gateways de pagamento e configurar opções de 

envio. O WIX também oferece suporte a dropshipping, produtos digitais e assinaturas. 

 
7. Hospedagem segura: Todos os sites WIX são hospedados em servidores seguros com 

certificados SSL integrados, garantindo que os dados transmitidos entre seu site e seus 

visitantes sejam criptografados e seguros. O WIX também cuida da manutenção do site, 

incluindo atualizações e backups. 

 
8. Suporte ao cliente: O WIX oferece suporte ao cliente 24 horas por dia, 7 dias por semana, 

por meio de vários canais, incluindo chat ao vivo, e-mail e uma base de conhecimento 

abrangente. Os usuários também podem participar dos fóruns da comunidade WIX para se 

conectar com outros usuários e compartilhar dicas e conselhos. 

Comparação com outras plataformas 

Ao escolher um construtor de sites, é essencial considerar como ele se compara a outras 

plataformas. Veja como o WIX se compara a alguns de seus principais concorrentes: 

 
- WIX vs. WordPress: WordPress é um sistema de gerenciamento de conteúdo (CMS) 

popular que oferece amplas opções de personalização por meio de temas e plugins. No 

entanto, requer mais conhecimento técnico em comparação com o editor de arrastar e 

soltar do WIX. Embora o WordPress seja ideal para usuários que precisam de controle total 

sobre o código de seus sites, o WIX é mais adequado para aqueles que preferem uma 

abordagem mais fácil e amigável para a criação de sites. 

 
- WIX vs. Squarespace: O Squarespace é conhecido por seus modelos lindamente 

projetados e recursos robustos de blog. No entanto, o WIX oferece mais flexibilidade 

em termos de personalização de design e uma maior seleção de aplicativos e 

integrações. O WIX também possui um plano gratuito mais abrangente, enquanto o 

Squarespace oferece apenas uma avaliação gratuita de 14 dias. 

 
- WIX vs. Shopify: Shopify é uma plataforma líder de comércio eletrônico que se destaca 

no gerenciamento de lojas online com recursos avançados, como recuperação de carrinho 

abandonado e venda multicanal. 

Embora o Shopify seja a escolha preferida para empresas de comércio eletrônico em 

grande escala, o WIX oferece uma plataforma mais versátil para usuários que precisam de 

funcionalidade de site e comércio eletrônico, principalmente para lojas online menores ou 

de nicho. 

 
- Weebly: Weebly é outro construtor de sites de arrastar e soltar fácil de usar. No entanto, o 
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WIX oferece mais flexibilidade de design, uma gama mais ampla de modelos e um mercado 

de aplicativos mais extenso. As ferramentas de SEO do WIX também são mais avançadas, 

tornando-o uma escolha melhor para usuários focados em melhorar as classificações dos 

mecanismos de pesquisa de seus sites. 

 

Histórias de sucesso: empresas prosperando no WIX 

Muitas empresas obtiveram sucesso usando a plataforma WIX. Aqui estão alguns exemplos: 

 
1. The Rolling Donut: Esta empresa familiar em Dublin, Irlanda, usa o WIX para gerenciar 

sua presença online e operações de comércio eletrônico. O site mostra seus donuts 

gourmet, oferece opções de pedidos e entrega online e inclui um blog que compartilha a 

história e as atualizações da marca. 

 
2. Forbes Councils: Forbes Councils é uma organização apenas para convidados para 

executivos e empreendedores de sucesso. Seu site, construído no WIX, serve como um hub 

para os membros compartilharem suas ideias por meio de artigos e vídeos, participarem de 

discussões e se conectarem com profissionais que pensam da mesma forma. 

 
3. Zero Gravity Marketing: Esta agência de marketing digital de serviço completo usa o 

WIX para mostrar seus serviços, depoimentos de clientes e estudos de caso. O site também 

apresenta um blog com insights do setor e um portfólio destacando projetos de sucesso. 

 
4. Zoe Pepper: Zoe Pepper é uma artista e ilustradora que usa o WIX para mostrar seu 

portfólio, vender impressões e promover seus workshops. O design limpo e a fácil 

navegação do site ajudam a se conectar com clientes em potencial e entusiastas da arte. 

Referências 

WIX. . Visão geral dos recursos. WIX. 

. WIX App Marketplace. 

Forbes.. Dicas da Forbes. Espaço quadrado. . 

Comparação com WIX. Shopify. . 

Características do e-commerce. 

https://www.wix.com/features
https://www.wix.com/app-market/main
https://www.wix.com/app-market/main
https://forbescouncils.com/
https://www.squarespace.com/
https://www.squarespace.com/
https://www.shopify.com/
https://www.shopify.com/
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Capítulo 3: Guia passo a passo para configurar seu site WIX 

Introdução ao WIX 

1. Inscreva-se para uma conta WIX 

- Para começar, visite o 

WIX e clique no botão "Começar". Você será solicitado a se inscrever com seu endereço de e-

mail, conta do Google ou conta do Facebook. Se você já possui uma conta, basta fazer login. 

2. Escolha o tipo de site 

- Depois de se inscrever, o WIX perguntará sobre o tipo de site que você deseja criar. Seja 

um blog, portfólio, loja online ou site de negócios, o WIX adapta suas recomendações e 

recursos com base em sua seleção. Você também pode optar por pular esta etapa e 

selecionar um modelo manualmente. 

3. Selecione um modelo 

- O WIX oferece centenas de modelos personalizáveis em várias categorias. Navegue pelas 

opções e selecione o modelo que melhor se adapta às suas necessidades. Lembre-se de que 

você pode modificar todos os aspectos do modelo posteriormente, portanto, escolha um 

que forneça um bom ponto de partida para o seu design. 

4. Explore o editor WIX 

- Depois de selecionar um modelo, você será levado ao Editor WIX. É aqui que você 

criará e personalizará seu site. Reserve alguns minutos para se familiarizar com a 

interface. O WIX Editor é dividido em diferentes seções, como a barra de ferramentas, o 

menu da estrutura do site e a tela principal onde você editará seu conteúdo. 

Personalizando seu site 

1. Adicionando e editando conteúdo 

- O WIX facilita a adição e edição de conteúdo em seu site. Para adicionar um novo elemento 

(como texto, imagens ou vídeos), clique no botão "Adicionar" (+) na barra de ferramentas. A 

partir daqui, você pode arrastar e soltar elementos em sua página. Para editar o conteúdo 

existente, basta clicar no item que deseja alterar e uma barra de ferramentas com opções de 

personalização aparecerá. 

2. Branding: logotipos, cores e fontes 

- A marca consistente é a chave para criar um site profissional. O WIX permite que você 

carregue seu próprio logotipo, personalize o esquema de cores do site e selecione fontes 

que se alinhem com a identidade da sua marca. Essas configurações podem ser ajustadas 

na seção "Design" do editor. 

https://www.wix.com/
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O WIX também oferece um recurso "Minha marca", onde você pode armazenar e aplicar 

seus elementos de marca em todo o site. 

3. Gerenciamento de páginas 

- Seu site é composto por várias páginas, como a página inicial, página sobre, página de 

contato, etc. Você pode gerenciar suas páginas clicando na opção "Menus e Páginas" no 

menu da estrutura do site. Aqui, você pode adicionar novas páginas, excluir as existentes e 

reorganizar a ordem em que elas aparecem no menu de navegação do seu site. 

4. Usando aplicativos e integrações WIX 

- O WIX App Market oferece uma ampla variedade de aplicativos e integrações que podem 

adicionar funcionalidade ao seu site. Se você precisa de um sistema de reservas, suporte 

por chat ao vivo ou feeds de mídia social, existe um aplicativo para isso. Para instalar um 

aplicativo, visite o WIX App Market na barra de ferramentas, navegue pelas opções 

disponíveis e clique em "Adicionar ao site". 

5. Compatível com dispositivos móveis 

- Com um número crescente de usuários acessando sites de dispositivos móveis, é essencial 

garantir que seu site tenha uma boa aparência em telas menores. O WIX cria 

automaticamente uma versão móvel do seu site, mas você pode personalizá-la ainda mais 

alternando para a visualização móvel no WIX Editor. Aqui, você pode ajustar itens 

especificamente para dispositivos móveis sem afetar a versão para desktop. 

Publicando seu site 

1. Verificações finais e visualização 

- Antes de publicar seu site, é importante revisar tudo para garantir que ele esteja pronto 

para o público. Use o modo "Visualização" no WIX Editor para ver como seu site será 

exibido para os visitantes. Verifique se há links quebrados, erros de ortografia ou 

inconsistências de design. Também é uma boa ideia pedir a outra pessoa para verificar se 

há erros que você possa ter perdido em seu site. 

2. Conectar um domínio personalizado 

- Para dar ao seu site uma aparência profissional, considere conectar um domínio 

personalizado (por exemplo, www.yourbusiness.com). O WIX oferece domínios gratuitos 

em seu subdomínio (por exemplo, yourbusiness.wixsite.com), mas um domínio 

personalizado adiciona credibilidade e é mais fácil para os visitantes lembrarem. Você pode 

comprar um domínio diretamente pelo WIX ou conectar um domínio existente de outro 

provedor. 

3. Ir ao vivo 

- Quando estiver satisfeito com seu site, é hora de publicá-lo. Clique no botão "Publicar" no 

canto superior direito do Editor WIX. Seu site estará ativo e acessível ao público 

imediatamente. Você pode continuar editando seu site mesmo depois de publicado: basta 

fazer suas alterações no editor e clicar em "Publicar" novamente para atualizar a versão ao 

vivo. 

4. Promova seu site 

http://www.yourbusiness.com/
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- Após a publicação, comece a promover seu site para gerar tráfego. Compartilhe seu site 

nas mídias sociais, inclua o link em sua assinatura de e-mail e considere usar as 

ferramentas de SEO integradas do WIX para melhorar as classificações do mecanismo de 

pesquisa do seu site. Quanto mais visibilidade seu site tiver, maior a probabilidade de 

atrair visitantes e clientes. 

Referências 

WIX. . Comece a usar o WIX. 

WIX. . Editor WIX: um guia completo. WIX. . Otimize 

seu site WIX para dispositivos móveis. WIX. . Conecte 

um domínio ao seu site WIX. WIX. . Publicando seu 

site WIX. 

https://support.wix.com/en/article/getting-started-with-your-wix-site
https://support.wix.com/en/article/using-the-wix-editor
https://support.wix.com/en/article/optimizing-your-site-for-mobile-devices
https://support.wix.com/en/article/optimizing-your-site-for-mobile-devices
https://support.wix.com/en/article/connecting-your-own-domain-to-your-wix-site
https://support.wix.com/en/article/connecting-your-own-domain-to-your-wix-site
https://support.wix.com/en/article/publishing-your-site
https://support.wix.com/en/article/publishing-your-site
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Capítulo 4: Otimizando seu site WIX para SEO 

Introdução ao SEO 

SEO é a prática de otimizar seu site para torná-lo mais atraente para mecanismos de 

pesquisa como o Google. Quanto melhor for o seu SEO, maior será a classificação do seu 

site nas páginas de resultados dos mecanismos de pesquisa (SERPs), aumentando a 

probabilidade de os usuários encontrarem e visitarem seu site. 

Os principais aspectos do SEO incluem: 

- Pesquisa de palavras-chave: identifique as palavras e frases que os visitantes em 

potencial usam para pesquisar conteúdo relacionado ao seu negócio. 

- SEO na página: otimizando páginas individuais em seu site para ter uma 

classificação mais alta para palavras-chave específicas. Isso inclui o uso de 

palavras-chave em títulos, títulos e meta descrições. 

- SEO fora da página: Construa a autoridade do seu site por meio de backlinks de 

outros sites respeitáveis. 

- SEO técnico: garantir que seu site atenda aos requisitos técnicos dos mecanismos de 

pesquisa, como compatibilidade com dispositivos móveis, tempos de carregamento rápidos 

e conexões seguras. 

Ferramentas e práticas recomendadas de SEO WIX 

O WIX fornece uma variedade de ferramentas e recursos para ajudá-lo a otimizar seu site 
para SEO: 

1. WIX SEO Wiz 

- WIX SEO Wiz é um guia passo a passo que ajuda você a configurar o SEO do seu site. Ele 

orienta você no processo de conectar seu site ao Google, escolher as palavras-chave certas e 

otimizar o conteúdo do seu site. Você pode acessar o SEO Wiz no painel do seu site. 

- Principais etapas do WIX SEO Wiz: 

1. Defina seu plano de SEO inserindo o nome da sua empresa e algumas palavras-chave 

que descrevam sua empresa. 

2. Siga a lista de verificação de SEO personalizada fornecida pelo WIX, que inclui tarefas 

como atualizar metatags, conectar-se ao Google Analytics e enviar seu mapa do site ao 

Google. 

2. Otimização de SEO na página 

- Tags de título e meta descrições: são elementos essenciais que descrevem o conteúdo de 

suas páginas para os mecanismos de pesquisa. O WIX permite que você edite facilmente as 

tags de título e meta descrições de cada página nas configurações de SEO. 

- Títulos (H1, H2, H3): Use títulos para estruturar seu conteúdo e inclua palavras-chave 

quando apropriado. Os títulos tornam seu conteúdo mais legível para usuários e 

mecanismos de pesquisa. 
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- Texto alternativo para imagens: Adicionar texto alternativo descritivo às imagens ajuda 

os mecanismos de pesquisa a entender o conteúdo de suas imagens, o que pode melhorar o 

SEO do seu site. 

3. Padrões de SEO 

- O recurso de padrões de SEO do WIX permite que você defina parâmetros de SEO para 

várias páginas de uma só vez. Por exemplo, você pode criar um padrão para todas as 

postagens do blog que inclua automaticamente o título do blog na tag de título e o nome do 

autor na meta descrição. 

4. Otimização móvel 

- O Google usa a indexação mobile-first, o que significa que ele usa principalmente a 

versão mobile do seu site para classificar e indexar. O WIX cria automaticamente uma 

versão móvel do seu site, mas você precisa revisá-la e otimizá-la para garantir que ela 

forneça uma ótima experiência ao usuário em dispositivos móveis. 

5. Velocidade de carregamento da página 

- A velocidade de carregamento da página é um importante fator de classificação. O WIX 

fornece dicas e ferramentas para ajudá-lo a melhorar os tempos de carregamento do 

seu site, como otimizar imagens e usar os recursos de cache integrados do WIX. 

6. Redirecionamentos 301 

- Se você alterar o URL de uma página em seu site, é importante configurar um 

redirecionamento 301 para garantir que os usuários e os mecanismos de pesquisa ainda 

possam encontrar a página. O WIX permite que você configure redirecionamentos 301 

por meio de configurações de SEO. 

Rastreando e melhorando o desempenho de SEO 

1. Google Analytics 

- O Google Analytics é uma ferramenta poderosa que fornece informações sobre como os 

visitantes interagem com seu site. Você pode usá-lo para rastrear as principais métricas, 

como visualizações de página, taxa de rejeição e duração média da sessão. O WIX facilita a 

conexão do seu site ao Google Analytics adicionando seu ID de rastreamento nas 

configurações do site. 

2. Console de pesquisa do Google 

- O Google Search Console ajuda você a monitorar e manter a presença do seu site nos 

resultados de pesquisa do Google. Ele fornece dados sobre consultas de pesquisa, status de 

indexação e erros de rastreamento. O WIX se integra ao Google Search Console, permitindo 

que você envie seu mapa do site e monitore o desempenho de SEO do seu site. 

3. Auditorias de SEO 

- A realização regular de auditorias de SEO pode ajudá-lo a identificar áreas de melhoria. 

Ferramentas como Ahrefs, Moz e SEMrush oferecem recursos abrangentes de auditoria 

de SEO que analisam o desempenho do seu site e fornecem recomendações acionáveis. 

4. Melhoria contínua 
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- SEO é um processo contínuo. Os mecanismos de pesquisa atualizam seus algoritmos 

regularmente e seus concorrentes também estão otimizando seus sites. Para manter e 

melhorar suas classificações, atualize continuamente seu conteúdo, monitore o 

desempenho do seu site e mantenha-se informado sobre as melhores práticas de SEO. 

Referências 

WIX. . Noções básicas de SEO: Otimize seu 

site. WIX. . Usando o WIX SEO Wiz. 

Google. . Introdução ao SEO. 

Moz. . O guia para iniciantes em SEO. Ahrefs. . 

Como realizar uma auditoria de SEO. 

https://support.wix.com/en/article/seo-basics-optimize-your-site
https://support.wix.com/en/article/seo-basics-optimize-your-site
https://support.wix.com/en/article/using-the-wix-seo-wiz
https://developers.google.com/search/docs/beginner/seo-start
https://moz.com/beginners-guide-to-seo
https://ahrefs.com/blog/seo-audit/
https://ahrefs.com/blog/seo-audit/
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Capítulo 5: Monetizando seu site WIX 

Configurar o comércio eletrônico no WIX 

O WIX oferece recursos robustos de comércio eletrônico que permitem vender produtos 

físicos e digitais diretamente do seu site. Veja como começar: 

1. Adicionar lojas WIX ao seu site 

- Para começar, adicione o aplicativo WIX Stores ao seu site. Você pode encontrar este 

aplicativo no WIX App Market. Uma vez instalado, o WIX Stores fornece todas as 

ferramentas necessárias para gerenciar sua loja online, incluindo listagens de produtos, 

gerenciamento de estoque e processamento de pagamentos. 

2. Criar e gerenciar listagens de produtos 

- Depois de adicionar WIX Stores, você pode começar a criar listagens de produtos. Cada 

listagem deve incluir descrições detalhadas, imagens de alta qualidade, informações sobre 

preços e quaisquer opções relevantes, como tamanhos ou cores. O WIX também permite 

gerenciar o estoque, rastrear os níveis de estoque e configurar alertas automáticos quando 

os produtos estão acabando. 

3. Configurar formas de pagamento 

- O WIX oferece suporte a uma variedade de gateways de pagamento, incluindo PayPal, 

Stripe e Square. Para configurar pagamentos, acesse as configurações da sua loja e conecte 

seus métodos de pagamento preferidos. Você também pode definir configurações de 

impostos e taxas de frete com base nas necessidades da sua empresa. 

4. Configurar opções de envio 

- O envio é um aspecto crítico do comércio eletrônico. O WIX permite que você configure 

taxas de frete com base no peso, localização ou taxas fixas. Você também pode oferecer 

promoções de frete grátis ou opções de retirada local para atrair mais clientes. 

5. Gerenciar pedidos e atendimento 

- O WIX fornece um painel de gerenciamento de pedidos onde você pode rastrear e 

processar pedidos, atualizar status de pedidos e se comunicar com os clientes. Para 

atendimento, você pode optar por lidar com a remessa por conta própria ou integrar-se a 

provedores de logística terceirizados. 

6. Otimize sua loja para SEO 

- Para direcionar o tráfego orgânico para sua loja, é essencial otimizar suas páginas de 

produtos para SEO. Use palavras-chave relevantes nos títulos, descrições e metatags de 

seus produtos. As ferramentas de SEO do WIX podem ajudá-lo a identificar as melhores 

palavras-chave e acompanhar o desempenho da sua loja nos mecanismos de pesquisa. 
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Outras estratégias de monetização 

Além do comércio eletrônico, existem outras maneiras de monetizar seu site WIX: 

1. Blogs e Marketing de Conteúdo 

- Os blogs são uma ferramenta poderosa para direcionar o tráfego para seu site e se 

estabelecer como uma autoridade em seu nicho. Você pode monetizar seu blog por meio de 

vários métodos, incluindo postagens patrocinadas, marketing de afiliados e canais de 

anúncios. O WIX fornece uma plataforma de blog integrada que permite criar, publicar e 

gerenciar postagens de blog facilmente. 

2. Marketing de afiliados 

- O marketing de afiliados envolve a promoção de produtos ou serviços de outras 

empresas e o ganho de uma comissão sobre as vendas geradas por meio de seus links de 

referência. Para começar, participe de programas de afiliados relacionados ao seu nicho 

e integre links de afiliados em suas postagens de blog, análises de produtos ou outro 

conteúdo em seu site. 

3. Anúncios gráficos 

- Os anúncios gráficos são outra maneira de gerar receita com seu site. O WIX permite que 

você integre o Google AdSense ou outras redes de anúncios ao seu site para exibir anúncios 

aos visitantes. A receita de anúncios gráficos geralmente é baseada no número de 

impressões (visualizações) ou cliques nos anúncios. 

4. Ofereça cursos online ou produtos digitais 

- Se você tem experiência em uma área específica, considere criar e vender cursos online ou 

produtos digitais (por exemplo, e-books, imprimíveis, software) em seu site WIX. O WIX 

fornece ferramentas para gerenciar as vendas de produtos digitais, incluindo a entrega 

segura de arquivos para download. 

5. Serviços de associação e assinatura 

- O WIX permite que você crie áreas de associação em seu site onde os usuários podem 

acessar conteúdo, recursos ou serviços exclusivos por uma taxa recorrente. Esse modelo 

é especialmente eficaz para criadores, educadores e empresas que agregam valor 

contínuo ao público. 

6. Doações e Crowdfunding 

- Se o seu site se concentra em uma causa, comunidade ou projeto criativo, considere 

adicionar uma opção de doação ou crowdfunding. O WIX oferece integrações com 

plataformas como PayPal e Stripe para aceitar doações diretamente em seu site. 

Maximize sua receita 

1. Aproveite o e-mail marketing 

- Construir uma lista de e-mail é uma das maneiras mais eficazes de gerar tráfego e vendas 

repetidos. O WIX fornece ferramentas integradas de marketing por e-mail que permitem 

criar e enviar boletins informativos, ofertas promocionais e atualizações de produtos para 

seus assinantes. 
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2. Implemente upselling e cross-selling 

- Aumente o valor médio de seus pedidos implementando técnicas de upselling e cross-
selling. 

Por exemplo, você pode sugerir produtos relacionados em suas páginas de produtos ou 

oferecer descontos em itens agrupados. 

3. Analise e otimize seu desempenho 

- Use as ferramentas de análise do WIX para acompanhar o desempenho do seu site, 

incluindo fontes de tráfego, taxas de conversão e dados de vendas. Revise regularmente 

esses dados para identificar áreas de melhoria e otimizar suas estratégias de 

monetização. 

4. Use a integração de mídia social 

- A mídia social pode ser um poderoso impulsionador de tráfego e vendas. O WIX permite 

que você integre feeds de mídia social, botões de compartilhamento e ferramentas 

promocionais diretamente em seu site, tornando mais fácil para os visitantes interagirem 

com seu conteúdo e compartilhá-lo com suas redes. 

Referências 

WIX. . WIX Stores: Como criar e gerenciar sua loja virtual. WIX. . Monetize 

seu blog no WIX. 

Google AdSense. . Comece a usar o Google AdSense. 

Centro de Marketing de Afiliados. Um guia para iniciantes em marketing de 

afiliados. WIX. . Como configurar áreas de associação no WIX. 

https://support.wix.com/en/article/getting-started-with-wix-stores
https://support.wix.com/en/article/monetizing-your-blog-on-wix
https://support.wix.com/en/article/monetizing-your-blog-on-wix
https://support.google.com/adsense/answer/1017336?hl=en
https://affiliate-marketing-hub.com/beginners-guide
https://affiliate-marketing-hub.com/beginners-guide
https://support.wix.com/en/article/how-to-create-a-members-area-on-your-site


P á g i n a  | 22 

 

 

From Idea to Launch: Building a Successful Digital Business with WIX  

Capítulo 6: Explorando o Programa de Parceiros WIX 

O que é o Programa de Parceiros WIX? 

O Programa de Parceiros WIX é uma iniciativa voltada para a comunidade, projetada para 

apoiar profissionais que criam sites e soluções digitais usando a plataforma WIX. Como 

parceiro WIX, você obtém acesso a recursos, ferramentas e oportunidades exclusivas para 

expandir seus negócios e melhorar suas habilidades. 

Principais benefícios do Programa de Parceiros WIX: 

1. Acesso a Leads e Projetos: 

- O WIX fornece aos parceiros acesso a clientes em potencial que procuram serviços 

profissionais de desenvolvimento de sites. Como parceiro, você pode receber leads de 

projetos diretamente do WIX, o que ajuda a aumentar sua base de clientes. 

2. Ferramentas e recursos exclusivos: 

- Os parceiros têm acesso a ferramentas avançadas, recursos de treinamento e suporte 

dedicado para ajudá-los a ter sucesso. Isso inclui suporte prioritário, acesso antecipado a 

novos recursos e convites para webinars e eventos exclusivos. 

3. Suporte de marca e marketing: 

- O WIX oferece ferramentas de branding que permitem que você mostre sua parceria com 

o WIX, incluindo emblemas e materiais de marketing que você pode usar para promover 

seus serviços. Estar associado a uma plataforma conhecida como WIX pode aumentar sua 

credibilidade e atrair mais clientes. 

4. Comunidade colaborativa: 

- A comunidade WIX Partners é uma rede de profissionais que compartilham ideias, 

colaboram em projetos e apoiam uns aos outros no crescimento. Esta comunidade é um 

recurso inestimável para aprendizado e networking. 

Como participar do programa WIX Partners 

Participar do Programa de Parceiros WIX é um processo simples: 

1. Inscreva-se para uma conta WIX: 

- Se você ainda não tiver uma conta WIX, precisará criar uma. Visite o site 

do WIX e inscreva-se para uma conta gratuita. 

https://www.wix.com/
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2. Inscreva-se no Programa de Parceiros: 

- Depois de ter uma conta WIX, você pode se inscrever para participar do Programa de 

Parceiros. O processo de inscrição envolve fornecer informações sobre sua empresa, sua 

experiência com web design e exemplos de seu trabalho. 

3. Conclua o processo de integração: 

- Assim que sua inscrição for aprovada, você passará por um processo de integração onde 

aprenderá sobre as ferramentas e recursos do programa. Isso pode incluir sessões de 

treinamento, tutoriais e configuração do seu perfil de parceiro. 

4. Comece a receber leads e projetos: 

- Depois de estar totalmente integrado, você pode começar a receber clientes em 

potencial do WIX. Você também terá acesso ao painel do parceiro, onde poderá 

gerenciar seus projetos, acompanhar seu progresso e se conectar com outros parceiros. 

Maximizando o sucesso no Programa de Parceiros WIX 

Para aproveitar ao máximo o Programa de Parceiros WIX, considere as seguintes estratégias: 

1. Construa um portfólio forte: 

- Seu portfólio é sua ferramenta mais importante para atrair clientes. Certifique-se de 

mostrar seu melhor trabalho, destacar sua experiência com a plataforma WIX e incluir 

depoimentos de clientes satisfeitos. Atualize regularmente seu portfólio com novos 

projetos e exemplos de seus trabalhos mais recentes. 

2. Aproveite as ferramentas e os recursos do WIX: 

- Aproveite ao máximo as ferramentas e recursos que o WIX oferece. Isso inclui usar os 

recursos avançados do WIX Editor, acompanhar as atualizações mais recentes do WIX e 

participar de sessões de treinamento e webinars para melhorar continuamente suas 

habilidades. 

3. Interaja com a Comunidade de Parceiros WIX: 

- Participe ativamente da comunidade WIX Partners participando de discussões, 

participando de eventos e colaborando em projetos. O networking com outros 

profissionais pode levar a novas oportunidades, parcerias e insights que podem ajudá-lo a 

expandir seus negócios. 

4. Ofereça um atendimento excepcional ao cliente: 

- Fornecer atendimento ao cliente de alto nível é fundamental para construir 

relacionamentos de longo prazo com os clientes. Seja responsivo, transparente e vá além 

para garantir que seus clientes estejam satisfeitos com seu trabalho. Clientes satisfeitos são 

mais propensos a recomendá-lo a outras pessoas e fornecer avaliações positivas. 

5. Use oportunidades de marketing e branding: 

- Use os materiais de marketing fornecidos pelo WIX para promover seus serviços. Exiba 

seu selo de parceiro WIX em seu site e materiais de marketing para criar confiança com 

clientes em potencial. Você também pode aproveitar as oportunidades de co-marketing 

oferecidas pelo WIX para alcançar um público mais amplo. 
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6. Expanda seus serviços: 

- Considere expandir seus serviços além do design do site para incluir outras soluções 

digitais, como SEO, criação de conteúdo e gerenciamento de mídia social. Oferecer uma 

ampla gama de serviços pode torná-lo mais atraente para os clientes que procuram um 

balcão único para suas necessidades digitais. 

Referências 

WIX. . Visão geral do programa WIX Partners. 

WIX. . Como se inscrever no programa WIX Partners. WIX. . 

Maximizando seu sucesso como parceiro WIX. WIX. . 

Construa seu portfólio no WIX. 

https://www.wix.com/partners
https://support.wix.com/en/article/applying-for-the-wix-partners-program
https://support.wix.com/en/article/success-tips-for-wix-partners
https://support.wix.com/en/article/success-tips-for-wix-partners
https://support.wix.com/en/article/creating-a-portfolio-website
https://support.wix.com/en/article/creating-a-portfolio-website
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Capítulo 7: Marketing do seu site WIX 

Marketing de mídia social 

As plataformas de mídia social são ferramentas poderosas para promover seu site e 

interagir com seu público. Veja como você pode aproveitar as mídias sociais para 

comercializar seu site WIX: 

1. Escolha as plataformas certas 

- Concentre-se nas plataformas de mídia social onde seu público-alvo é mais ativo. 

Por exemplo, se você está segmentando profissionais, o LinkedIn pode ser a melhor 

plataforma, enquanto o Instagram e o Pinterest são ideais para conteúdo visual. 

2. Crie uma marca consistente 

- Certifique-se de que seus perfis de mídia social estejam alinhados com a marca do seu 

site. Use o mesmo logotipo, esquema de cores e mensagens em todas as plataformas para 

criar uma identidade de marca consistente. 

3. Compartilhe conteúdo envolvente 

- Publique regularmente conteúdo que ressoe com seu público. Isso pode incluir 

postagens de blog, atualizações de produtos, depoimentos de clientes, conteúdo de 

bastidores e muito mais. O conteúdo visual, como imagens, vídeos e infográficos, 

geralmente tem um bom desempenho nas mídias sociais. 

4. Use a integração de mídia social em seu site WIX 

- O WIX permite que você integre feeds de mídia social, botões de compartilhamento e 

botões de acompanhamento diretamente em seu site. Isso torna mais fácil para os 

visitantes se conectarem com você nas mídias sociais e compartilharem seu conteúdo. 

5. Interaja com seu público 

- Responda a comentários, mensagens e menções em seus perfis de mídia social. O 

envolvimento com seu público ajuda a construir relacionamentos e incentiva mais 

engajamento com seu conteúdo. 

Marketing de conteúdo 

O marketing de conteúdo trata da criação de conteúdo valioso que atrai, envolve e 

converte seu público. Veja como você pode usar o marketing de conteúdo para direcionar o 

tráfego para seu site WIX: 

1. Comece um blog 

- O blog é uma das estratégias de marketing de conteúdo mais eficazes. Use seu blog para 

compartilhar ideias, dicas, notícias e histórias relacionadas ao seu setor. A publicação 

regular de postagens de blog de alta qualidade pode ajudar a estabelecer sua autoridade e 

direcionar o tráfego orgânico para seu site. 
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2. Criar um calendário de conteúdo 

- Planeje seu conteúdo com antecedência criando um calendário de conteúdo. Isso ajuda a 

garantir que você produza e publique conteúdo de forma consistente, mantendo seu 

público engajado e seu site ativo. 

3. Otimize seu conteúdo para SEO 

- Incorpore palavras-chave relevantes em suas postagens de blog, títulos de página, meta 

descrições e títulos para melhorar a visibilidade do seu site nos mecanismos de pesquisa. 

As ferramentas de SEO integradas do WIX podem ajudá-lo a otimizar seu conteúdo de 

forma eficaz. 

4. Reutilizar conteúdo 

- Reaproveite seu conteúdo existente em diferentes formatos. Por exemplo, transforme 

uma postagem de blog em um infográfico, vídeo ou postagem de mídia social. Isso permite 

que você alcance diferentes segmentos do seu público e maximize o valor do seu conteúdo. 

5. Use o marketing por e-mail para promover conteúdo 

- Crie uma lista de e-mail e envie boletins informativos para promover suas últimas 

postagens de blog, atualizações de produtos ou ofertas especiais. As ferramentas de 

marketing por e-mail do WIX facilitam o design e o envio de e-mails com aparência 

profissional para seus assinantes. 

Otimização de mecanismos de pesquisa (SEO) 

O SEO é essencial para direcionar o tráfego orgânico para o seu site. Veja como otimizar seu 

site WIX para mecanismos de pesquisa: 

1. Pesquisa de palavras-chave 

- Realize pesquisas de palavras-chave para identificar os termos que seu público-alvo está 

procurando. Use ferramentas como o Google Keyword Planner ou o SEMrush para 

encontrar palavras-chave relevantes e incorporá-las ao conteúdo do seu site. 

2. SEO na página 

- Otimize páginas individuais em seu site incluindo palavras-chave em títulos, meta 

descrições, cabeçalhos e texto alternativo de imagem. Certifique-se de que seu conteúdo 

seja bem estruturado e fácil de ler. 

3. SEO técnico 

- Melhore o SEO técnico do seu site, garantindo tempos de carregamento rápidos, 

compatibilidade com dispositivos móveis e conexões seguras (SSL). O WIX lida 

automaticamente com muitos aspectos técnicos do SEO, mas é importante monitorar o 

desempenho do seu site e resolver quaisquer problemas que surjam. 

4. Crie backlinks 

- Backlinks de outros sites respeitáveis podem aumentar significativamente o SEO do seu 

site. Concentre-se na criação de conteúdo de alta qualidade ao qual outras pessoas 

desejam vincular e considere entrar em contato com sites do setor para oportunidades de 

postagem de convidados. 
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5. Monitore e ajuste 

- Monitore regularmente o desempenho de SEO do seu site usando ferramentas como 

Google Analytics e Google Search Console. Faça os ajustes necessários para melhorar sua 

classificação e direcionar mais tráfego para seu site. 

Publicidade paga 

A publicidade paga pode ajudá-lo a alcançar um público mais amplo e direcionar o tráfego 

direcionado para seu site WIX. Veja como começar a usar anúncios pagos: 

1. Anúncios do Google 

- O Google Ads permite que você exiba seu site nas páginas de resultados do mecanismo 

de pesquisa (SERPs) quando os usuários pesquisam palavras-chave relevantes. Defina um 

orçamento, escolha suas palavras-chave e crie uma cópia de anúncio envolvente para 

atrair cliques. 

2. Publicidade em mídia social 

- Plataformas como Facebook, Instagram e LinkedIn oferecem opções de publicidade paga 

que permitem segmentar dados demográficos, interesses e comportamentos específicos. 

Use anúncios de mídia social para promover seu conteúdo, produtos ou serviços para um 

público mais amplo. 

3. Anúncios de redirecionamento 

- Os anúncios de retargeting são exibidos para usuários que já visitaram seu site, mas 

não realizaram nenhuma ação (por exemplo, fazer uma compra ou se inscrever em um 

boletim informativo). O retargeting ajuda a lembrar esses usuários sobre sua marca e os 

incentiva a retornar ao seu site. 

4. Analise e otimize 

- Monitore o desempenho de suas campanhas de anúncios pagos e faça ajustes para 

melhorar seu retorno sobre o investimento (ROI). As ferramentas de marketing do WIX 

fornecem informações sobre o desempenho de seus anúncios, ajudando você a otimizar 

suas campanhas com eficiência. 

Referências 

WIX. . Use a mídia social para comercializar seu site. 

HubSpot. . Guia de estratégia de marketing de conteúdo. 

Google. . Guia inicial de SEO. 

WIX. . Configure o Google Ads para seu site WIX. Moz. . O 

guia para iniciantes em SEO. 

https://support.wix.com/en/article/social-media-marketing
https://blog.hubspot.com/marketing/content-marketing-strategy
https://developers.google.com/search/docs/beginner/seo-starter-guide
https://support.wix.com/en/article/creating-a-google-ads-campaign
https://moz.com/beginners-guide-to-seo
https://moz.com/beginners-guide-to-seo
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Capítulo 8: Mantendo e atualizando seu site WIX 

Atualizações regulares de conteúdo 

Manter o conteúdo do seu site atualizado e relevante é fundamental para reter visitantes e 

melhorar o SEO do seu site. Veja como gerenciar atualizações de conteúdo de forma eficaz: 

1. Atualizar postagens e artigos do blog 

- Adicione regularmente novas postagens de blog ou atualize as existentes com as 

informações mais recentes. Isso mantém seu público engajado e sinaliza aos 

mecanismos de pesquisa que seu conteúdo está atualizado. 

2. Atualizar listagens de produtos 

- Se você tem um site de comércio eletrônico, mantenha suas listas de produtos 

atualizadas com o estoque, preços e descrições de produtos mais recentes. Verifique 

regularmente se há itens fora de estoque e remova-os ou atualize-os conforme 

necessário. 

3. Revisar e atualizar páginas estáticas 

- Verifique periodicamente as páginas estáticas, como as páginas Sobre nós, Serviços e 

Fale conosco, para garantir que as informações sejam precisas. Faça ajustes para refletir 

as alterações em seus negócios ou ofertas. 

4. Usar o Google Analytics para orientar as atualizações 

- Aproveite ferramentas como o Google Analytics e o WIX Analytics para entender qual 

conteúdo ressoa mais com seu público. Use esses dados para informar sua estratégia de 

atualização de conteúdo, concentrando-se nas páginas que geram mais engajamento. 

Implementando as melhores práticas de segurança 

A segurança do site é essencial para proteger seus dados e seus visitantes. Veja como 

garantir que seu site WIX permaneça seguro: 

1. Ativar criptografia SSL 

- O WIX fornece automaticamente certificados SSL para todos os sites, garantindo conexões 

seguras para seus visitantes. Certifique-se de que esse recurso esteja ativado e funcionando 

corretamente. 

2. Altere as senhas regularmente 

- Altere a senha da sua conta WIX regularmente para se proteger contra acesso não 

autorizado. Use uma senha forte e exclusiva e ative a autenticação de dois fatores (2FA) 

para uma camada extra de segurança. 
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3. Faça backup do seu site 

- Embora o WIX salve automaticamente o conteúdo do seu site, é uma boa prática fazer 

backup manualmente do seu site periodicamente. Você pode duplicar seu site no painel 

do WIX como um backup. 

4. Monitore atividades incomuns 

- Fique de olho no tráfego e na atividade do seu site em busca de padrões incomuns que 

possam indicar uma violação de segurança. As ferramentas de análise do WIX podem ajudá-

lo a rastrear e analisar esses dados. 

Design e recursos atualizados 

O design e os recursos do seu site devem evoluir com o seu negócio. Veja como manter seu 

site WIX atualizado e funcionando sem problemas: 

1. Renove seu design regularmente 

- Considere atualizar o design do seu site a cada poucos anos para mantê-lo moderno e 

alinhado com as tendências atuais. O WIX oferece novos modelos e recursos de design 

regularmente, que você pode incorporar ao seu site. 

2. Adicionar novos recursos 

- À medida que o WIX lança novos recursos, avalie se eles beneficiariam seu site. Por 

exemplo, o WIX pode introduzir novos aplicativos, integrações ou elementos de design que 

podem melhorar a experiência do usuário. 

3. Compatível com dispositivos móveis 

- Como uma parte significativa do tráfego da web vem de dispositivos móveis, certifique-se 

de que seu site permaneça compatível com dispositivos móveis. Teste regularmente seu site 

em diferentes dispositivos e faça os ajustes necessários. 

4. Teste de compatibilidade do navegador 

- Certifique-se de que seu site funcione corretamente em todos os principais 

navegadores (por exemplo, Chrome, Firefox, Safari). Teste regularmente a aparência e 

o desempenho do seu site em diferentes navegadores e dispositivos. 

Aproveite os novos recursos do WIX 

O WIX está continuamente atualizando sua plataforma com novas ferramentas e recursos. 

Veja como se manter atualizado e incorporá-los ao seu site: 

1. Assinar as atualizações do WIX 

- Mantenha-se informado sobre as últimas atualizações do WIX assinando o boletim 

informativo ou seguindo o blog. Isso garante que você esteja ciente dos novos recursos e 

aprimoramentos que pode implementar. 

2. Experimente novas ferramentas 

- Não hesite em experimentar as novas ferramentas e recursos do WIX. Seja um novo 

aplicativo, um elemento de design ou uma integração, experimentar essas 

ferramentas pode ajudá-lo a melhorar a funcionalidade do seu site. 
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3. Participe de webinars e tutoriais do WIX 

- O WIX oferece webinars e tutoriais para ajudar os usuários a aproveitar ao máximo 

sua plataforma. Participe dessas sessões para saber mais sobre as práticas 

recomendadas, novos recursos e técnicas avançadas para usar o WIX. 

4. Envolva-se com a comunidade WIX 

- Participe de fóruns da comunidade WIX e grupos de mídia social para se conectar com 

outros usuários. Compartilhar experiências e aprender com outras pessoas pode 

fornecer informações valiosas sobre como aproveitar os recursos mais recentes do 

WIX. 

Monitoramento e análise de desempenho 

Acompanhar e analisar regularmente o desempenho do seu site ajuda você a tomar decisões 

informadas sobre atualizações e melhorias. Veja como acompanhar o desempenho do seu 

site: 

1. Usar o WIX Analytics 

- O WIX Analytics fornece informações detalhadas sobre o tráfego do seu site, o 

comportamento do visitante e as taxas de conversão. Revise periodicamente essas 

métricas para entender o desempenho do seu site. 

2. Configurar o Google Analytics 

- Para uma análise mais aprofundada, integre o Google Analytics ao seu site WIX. Essa 

ferramenta oferece recursos avançados de rastreamento e relatórios, permitindo que você 

monitore o desempenho do seu site ao longo do tempo. 

3. Monitore o desempenho de SEO 

- Use ferramentas como o Google Search Console para acompanhar o desempenho de 

SEO do seu site. Identifique quaisquer problemas, como links quebrados ou meta 

descrições ausentes, e resolva-os imediatamente. 

4. Ajuste estratégias com base em dados 

- Use dados de suas ferramentas de análise para informar as atualizações do seu site e 

estratégias de marketing. Concentre-se nas áreas que precisam ser melhoradas e 

aproveite o que funciona bem. 

Referências 

WIX. . Práticas recomendadas de manutenção de sites. 

WIX. . Uso do WIX Analytics. 

Google. . . Ajuda do Search Console. HubSpot. 

. Dicas para manutenção do site. 

https://support.wix.com/en/article/website-maintenance
https://support.wix.com/en/article/wix-analytics-overview
https://support.google.com/webmasters/answer/4559176?hl=en
https://blog.hubspot.com/website/website-maintenance-checklist
https://blog.hubspot.com/website/website-maintenance-checklist
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Epílogo 
Obrigado por reservar um tempo para ler este guia. Seu interesse em aprender como 

construir um negócio digital de sucesso usando a plataforma WIX é louvável, e esperamos 

que as informações fornecidas aqui tenham sido perspicazes e fortalecedoras. 

À medida que avança, lembre-se de que o valor real deste guia não está apenas em lê-lo, 

mas em colocar o conhecimento e as estratégias em prática. Cada site que você cria, cada 

negócio que você lança e cada cliente que você ajuda é um passo para dominar seu ofício e 

alcançar seus objetivos. 

Construir um negócio digital é uma jornada cheia de desafios e oportunidades. As 

ferramentas e técnicas compartilhadas neste guia foram projetadas para ajudá-lo a 

navegar nessa jornada com confiança e criatividade. Se você está apenas começando ou 

deseja melhorar seu negócio WIX, a chave para o sucesso é agir. Não tenha medo de 

experimentar, aprender com suas experiências e melhorar continuamente. 

Estamos ansiosos para ver as coisas incríveis que você realizará com o WIX. O potencial é 

ilimitado e, com dedicação e esforço, você pode transformar sua visão em realidade. 

Lembre-se, você tem o poder de criar algo verdadeiramente extraordinário. 

Obrigado novamente por seu compromisso com o aprendizado e o crescimento. Desejamos a 

você tudo de bom em sua jornada para construir um negócio digital de sucesso. 


